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INTRODUCTION

Le secteur agricole sst vital pour 17¢ Cﬁrcmie Béne
atjourd’hui, 1l reste un secteur stratégique da Ia
contre le chimage et 17 exode rural. Selon le ’Iv ;1an FO . 100
de la population active tire son revenu des activités agricoles.
IT visgue d7en Btre de m#me pendant longtemps car les autres
secteuwrs de 17 aconomie ne semblent pas prdts 4 accueillir la
suvire rurale excédentaires. Le secteur agricole se subdivise
en differents sous-secteuwr dont celul de 17 &levage guil nous
intéresse plus particuliéraement.
Notre intédrét découle de la participation du sous-secteur au
bien-8tre des sénégalais et de ses interrelations aveco 17agri-
culture. Les différente plans de développement édconomigues st
social montrent 17importance accordés par les autorités séné-
galaises au sous-secteur.

O note un stuci constant des autorités sénégalad
e maintenir un niveaw de consommation de viande ‘Piat'
elave dans tous les plans élabords au-deld de 1973, &
rents plans, sn particulier le Ve st le Vie, font des p
en matisre de consommation moyvenne par habitant ol tra
AT .

-

%

L

1. IMPORTANCE FREVISIONNELLE DU S0US_SECTEUR ELEVAGE

Vers la fin du Ile plan de développemsnt du Hénégal (19465~
&%), 1a consommation annuelle de viande par t8te d'habitant était
ez 21 hq, En 1974, elle est tombée & 13 kg, © habitant, soit
i de 36 ﬁnlﬁﬁ & quafrp ;o par la grands
de 1972-73. 11 nest gus l= Ve Flan
1977 alt voulu rwlwww CE ol veau & 1uqum kg en dépit
de croissance démographi gue édlevé (plus ¢ 2.5 . 100
sécheresse chrani gue, et nhjelftf nta pas été qkhulnt
et on continue & noter une tendance & 14 o i
I ”?BNJ. 1ﬁ rﬁnllmﬂ+1uu de cet A
portar la dexploitation numdriqgue du t
i ﬂ@wtwtkwﬁ s 17 eFxPFflf totaly de 11
plus, la s 1“xﬁ1w d'imv
vant dans ce cadrs prévisionn
ohjectifs oqui 3
moins bien comportd

e
=1 @uir ot

De 1940 & 1980 la 1 elevage au PID est
A,

passds de 5,8 p. 10004

Durant la décennie
par rapport aw reste do sectsuwr primaire édtait
23 st 25 p. 100

téda &leva «j &

Far &1 11sur i Do gue e document offi-
wiml oo MIs Flan, @il o
1

POMAE, @ @%%atq un role darns 17

Ut Cons activits e l‘ﬂ:tjvjté
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agricole
plein temps considérable, mais qui n'a

représente sans aucun doute un nombre diemplois &
Jamais pu faire 17 objiet

A

d'une évaluation" (VMie Flan de développement économigue el
spcial, 1981). 11 est aisé de constater gque la production de

hétall occups de nombreuses familles

en Zone Sylvo pastorale

et ailleuwrs au Séndégal. La commercialisstion, gqui nows intéres-

s ici, emplole de nombreus
Ern outre, l17élevage a houjours
compl dmentaires aveo Lagriculture.

2. L7Elevage dans les systémes de productions
agraires du Sénégal

Le %énégal dispose de sols en maldorité pauvres
payvsans réussissalent a amender grdce & la pratigue
chére. éugaurd hu1, on note une disparition presgue

1

t

travaillews rurauws et urbains.

entretenuy des relations

otales

de cette pratigue. Les terrains de jachéres constituaisnt édga-
lament des zones de piturages. La funure animale déposée permeb-
tait diamdéliorer la fertilité des sols. Les bovins trouvalent
s place du fouwrrage de gualité permettant 17 augmentation de
Senégal est confr
L7 abandon

lew productivité., Aujowd hul, le
appavrissement progressid de ses sols duo &
pratique de la Jjachére.

'7

e phénoméns provogus une réduction
<tension des superficies
- les terres se fall au
par an (USAID, 1984). & 17 heuwre actuelle
tellemsent dramatigues gu’il apparait 1udjﬁpﬂn:'
des hypothéses concernant les options | :
la fertiliteé des sols. Les résultats des rech
par CRAWFORD =t KELLY (1984}
SARR (communication personnelles) confivrme
Ern effet, il ediste une LUFFM]M{THH ofud= N0 R

ribiliteé de fumure animale et les guantités Jd engrais
!

les payvsans., Les an\@ﬁEQ de production

l

CrAY S anme
l’intéPEt d wre reconsidératio
les productions agraires.

Le sous-secteur apparart
tiglles aveo Magricuwlture. Le Ddéndgal se fise pério
ut,uctsz de consommation de viande gqui influesncent

1" élevags.

3. Tendances de la consommation de viande
' et politiques délevage

Sz=lon la SEDES
chiolys s Afrigque de |7 Ouest s o gul

{1975, le Léndgal

i
srrches entreprises
ainsi gues f“fl?% gftfectudes par
tooe polnt
grntre la

]}
L

r
de viande., Cette derniére atteignait alors 21 kg par

dune productivite dlevée de 17 dlevage de

gt par an en 1970, Un tel
r

1iveals de Cﬁn;mmmati@m d&oe

Ik
£
o
s
55
-
i

onté & un

dae la

AT t-'? 1o @r

de . v,

& viande,

watigquée dans le bassin ara-

it rale

important powr ses relations potsne

iquemsnt des

za politigue

15 consommal i on

Frabi tant
wal e maoins
cpaes do



PPimportation de bovins sur pigds. On peut diviser la période
allant de 1960 & 1980 en deux phases 1 17une allant de 1960 4
1970 et 17autre de 1970 & 1980,

La premiére phase constitue une période d’abondance
relative ¢ le niveauw de consommation de viande s déléve &
21 kg et les prix sont relativement bas. En effet, sntre
194646 &t 1970, le prix du kg de viande carcasse codtait entre
80 F st 130 F (SEDES, 1975 Fendant la mEme période, les
importations de hovins exprimées sn viande st abats passaient
de 18,394 tonnes & 21.7342 tonnes.

Ainsi, 2T p.100 des besoins en viande étalent satis

faites par des importations de la Mawitanie et du Mali. Il était
facile de compenser la différence entre la production nationa-
le et les besoins de consommation de viande des ménégalalgn

G
b

O

La seconde phase esst caractériséde par une sécheresse chro-
nigue gqui atteint des proportions catastrophiques en 1973. Le
Sénégal est frappé autant que les pays voisins. 11 devient, des
lars, impossibhle de compenser le déficit en viande par 17 importa-
tion. La consommation par t&te d'habitant tombe & 13 kg en 1774,
11 faut maintenant compter sur ses propres capacités de produc-
tion. En 1980, par exemple, seuwles 2 B0 toﬂﬁww de viande <
somméas provensadent danimaus ‘mﬁmrrem" La o e 17 dtat
a été wune mise en oeuvre dune politique de “ﬁt atification
régionale de 17 élevage.

Er ce gui concerne la commercialisation, cette politioue
se traduit par une intégration verticale des différentes fono-
tions et par la production d'une viande de meilleuwre qualite.
Ce Chﬂiﬁ re m@mble pas prendre en compte la structure globszle
aud Séndgal .

cy
T
h
i
i
=
=
ﬁ
it
’1
T
<
&
oL

4, Justification/Objectifs, Méthodolagie
Flans de 17Etude.

On peut recouwrir au controle de diffdrents facteuwrs pouw”

; ter les niveaux de cmrgmmmatimmm de viande par téte

d habkitant. Certains suggérent, un controle démographigue
S5 e

sthant 17acoent sw des facteurs sdogenes tels gus

la 11 slavére que Ces difficielenent

Cmﬁtfmlﬂb*iﬁ. A la différence, les factews avant trait aw

pasteuws et aux 1unmummﬁbwur, sont & warner et &
influencer. Clest la néo i %frafégi“s deg
pasteurs et la structure d( mmateuwrs g
justifie une étude de la commerciall
= Il FTeIt s yarant nécessa o’ an la capacites de
sduction de 17 élevage sénégalals. Pw pdqw'tn techni ques ont

mis au point pae JﬁivﬁT VALENZA et, ORUE. Leuwr adoptiszn

pas pourtant ve le Jowr Jus sgutict. Une ébuds de la commsroia-
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ligation des bovins et de la viande bovine peut donner une
Feponse auw pouwguaol de ce retard dans 1Tadoption. C'est ainsi
quielle peut permettre de mettre en évidence les débouchés
réaels qui pesuvent valoriser un tel paguet.

En effet, une étude de la commercialisation permet une
structure correcte de la demands de viande.

" = Tout aussi important E la salsie des mécanismas gui
déterminent 1 offre de bovins., GUEYE (1982) a décrit les méca-
nigmee de court terme gue suscite une amélioration des condi-
tians du milieuw découlant d7un bon hivernage a savoir une

& retention de 1 offre de bovins., Ajoutons gqu’ il est intérescant
de connartre les wirmfwglﬁw de commercialisation des pasteurs
gt suwrtout la vocation gqu'ils donnent & lew troupeaws:.

= Il dimparte de salisir gt d7améliorer dventusllement le
circuit de distribution présent. Cela permettra d”assurer
wne offre réguliere de bovin-viands auy consommateurs & moindre
cont. Il va de sol gue les consomnmatewrs désirsur dobtenir de
la viande de gqualité devrant la payer & sa valeuwr édconomigue.
Cuelle gue soit loption choisie la santéd du consommateur
devira Btre protdégée.

Motre édtude de la commercialisation des hovinsg et de la

viande bhovine est haséds sur @

- Ure revue aussi compléte gue possible de la littérature
sur 1= sujet.

- Une repr %EFL stion matricielle des fonctions de Commsrola-
lisation et des rticipants. '

i - Des enquiEtes préliminaires pow mettre en évidesnos ]
fonctions susceptibles de constituer une entrée dans la matrice.

La syntheése documentaire des Lravaus portant swe la commer -
cialisation des bovins et de la viande bovine nous a pmrmim cles
déreler les limites de 17approche descoriptive vtilisée
Lrapproche descriptive de la comnmercialisation insistéd s les
participants et les fonctions les plus apparsntes. Ofest

ki

yartic
eguivalent de ce que les Snglo-sasons appe £
titutionnelle". Ells tend & décrire "oul fait guol” et elle a
abouty & un diagnostic sevére a 1Mencontre de 1a filiére

traditionnelles @ elle est archaigue st pléthorigues., Far con
guent, elle doilt &tre réfuimww. La limite fondamentale de
approche est gquelle ignore "ce qul doit 8tre fait" pour xwudr
disponible la viande au niveau des consommatedrs.

ﬁ

Etudier

It Btre fail" olest adopter une approchs
tonctionnelle o

smplémantaivre de Mapproche desariptive,
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Nows allons atiliser une matrice des fonctions et des
participants pour visualiser la complémentarité des approches
fonctionnelle et institutionnelle. Lusage de la matrice
permet davolir une vue plus globale du systéme (approche sys-
témique) mEme si on met 1Maccent sur une de . portions.

La représentation matricielle des fonctions de commeroia-
lisation et des participants fera Currﬁapondre une fonction &
ur seul ou un groupe de participants.

Certaines fonctions de commercialisation ne sont pas
evidentes. Nous avons pu les mettre en évidence grice & nos
guides dentretien., Ces engquites préliminaires ¢ 5
perals de déceler les contraintes gui limitent les perfor:
ces du systéme de commercialisation.

NMotre méthodologie est dono le fruit de visites de bibklio-
théqgues (SODESF, Département Systémes, DEFA, LNERY et £15M
et de discussions aveco des agents de la BERAS, SODESF et "Fm"
Elle a permis 17élaboration du plan détude suivant.

L. chapitre premier a pour objet la description de la
structure et du fonctionnement du systéme traditionnel de
comnercialisation des bovins., Le long de 17axe choisi, il
ediste des girculls couwrts pouwr 17 approvisionnemsnt en
viands des populations locales. Mals ces circuits nont pe
gté dtudiés, 1 approvisionnement de Dakar en viande étant
notre centre d7intéret. Nous allons tenter Jd7établir des
rapﬁmrLG ?mnutiumn&lﬁ gntre les différents niveaus de
sation.

- Le second chapitre appliguera la mEme stratégie

systeme moderns mis en place par 17é&tat séndgslals
met l’acrent sur les obiectifs de 1 inmtervention d
la tactique diintégration verticale des
ialisation. Il met en évidence les relations oo
1

o Ui régissent la commercialisation des bovins

= L& chapitre trois déorit la structure st ls fono-
ement de la commercialisation de la viande, 11 sub-
le circuit mort en lisux de vente de la viande
en gros et lisux de vente au détail. Dans chague
ision, nous présenterons les participants, les
t les contraintes. Four terminer, nous tenterons de tirer
tmplications de la "souwverainetd du consommateur
la politique actuelle o7 é[avagﬁ

‘«

“r,
1

ek

H

— bLe chapitre guatrs analyse les implication
une politigue géndrale de commercialisation de re
goonomi gue. Buelles sont les améliorations possibl

soie court terme T Buelle sont oelles gul psuven

-1

Elire uLpufiwa dang le long terme et comnsnt
Dans ce sens, 11 faut ﬁ“nligﬁer les guestions qur dolvent
gtre abordées par la recherche. Elles permettront ane
évaluation plus fiable des optionsg 2t des consduausnoes en
watidre de politiques d7élevage.
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CHAFITRE I. STRUCTURE ET FONCTIONNEMENT DU SYSTEME TRA-
DITIONNEL DE COMMERCIALISATION DES BOVINS

Le systéme traditionnel de commercialisation des hovins
constitue un ensemble cohérent gui est né en mEme temps que
le marché de la viasnde bovine. Par ailleurs, il & su créer son
enviraonnement financier st juridigue sans 17 intervention de
I"état sénégalais,

Nous commangons par un survol des circuits traditionnels
de commercialisation des bovins du Sénégal.
Liabjectid est d7arriver & cerner 17 importance de la Zone
Sylvopastorale et du foirail de Dabra dans le systéme global.
Au niveaw de 1"axe choisi, nous examinerons en premier liew
la structure et le fonctionnement des liew: de collecte pri-
maire de bovinsg maigres. Il s'agit d un ensemble de forages
distants d’au moins 20 km gqui constituent chacurn un marché
de collecte. Ils sont dans leuwr grande majorité relidés &
Dahra gqui constitus un marché de collecte secondaire des bhovins
maigres. Nous vy ftudierons les participants & la commerciali-—
sation et les fonctions gu'ils remplissent tout en essavant
de matire en évidence les contraintes de commercialisation gui
freinent les performances.

les marchés intermédiaires entre Dahra st Dakar représen~
tent des marchés de collecte primaire de bovins engraissés
(embouche paysanne). Néanmoins, de nonbreus bovins maigres v
sont produits en édlevage sédentaire.

Enfin, le marché de Thiaroye (le plus important du
qridgall constitue un foirall reprédsentatif de celul des

s de consommation de viande. En effet, Dakar absorbe plus
de 15 p. 100 du disponible en vian
lors gue moins de 3 p. 100 des b
(FOUTLLON, 19840 . Cecl en fait un

de maigre et de gualité
ving abattus v sont produits
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e zone de consommation "pure”,
1.1. SURVOL DU SYSTEME TRADITIONNEL DE COMMERCIALISATION

IT existe au Séndgal, plusiews circuits de commerciali-
zation des bovins qul ont été décrits par différents auteurs.
Ces circults aboutissent tous & Dakar mais aver une constance
variable selon la période de 17annés,

Selon LEDUCD e TYD {19462 17approvisionnemsnt du foi-
rail de Thiarove, situd & 10 km des abathoire de Dakar se
taisait dans les proportions de 0 p. 100 & partir des 1isus

de production de race zébu. & part les bovinsg importés,
tous les awtres troupeaur provenant du Nord passent par
Iogrands marchés @ Dahra, Lougs et Mbaoké.
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= Mbacké regoit les bovins de la rive gauwh@ du Fleuve
Sénegal (de Matam & Bakel) ainsi guuneg partie des bovins de
la Zone Sylvo-pastorals qui passe par la piste de Ramérou-
Yonoféré,
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. LES CIRCUITS COMMERCTIAUX DU BETAIL AU SENEGAL

L'épaisseur des fléches est fonction de l'importancé du trafic
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Séndgal. Ce marché assurs 17 approvisionnement des localités
rurales du bassin arachidier dont la demande en viande
augmente de manidre salsonniére durant les quatres
mois de braite de 1Marachide (LEDUC, 1967).

Les derniers plans de dwvmlupp-memt doonomi que &t social
(% et Vie) gt wune études de la SEDES (1975) mentionnent une
torte diminution des importations de bovins suwr pieds., Elles
sont passées de 18731 &n 1965 & 6770 en 1974,

Calculde en tonne-carcasse, la balsse est de 10325 de
1970 & 1980 (1Z1258 tonnes contre 2800). Le bétail provient
de la Mauwritanie (pow 70 oo 100} secondairement du Mali.

Selon des estimations de 1981782 rapportées par POUILLON
gt al. (19B4) 17450 tonnes—carcasses de viande sont rendues
disponibles par les régioms du Saint-louis et Louga sur un
total de 34600 tonnes.

Les régions de Saint-Louwis et Lougsa se partagent ls région
ecologique du Ferlo dont le marché de bovins principal esst
Dahra. Le foirail de Dahra sst le pdle diattraction de nombrsos
noints de collecte primaire de bovins maigres gui sont dissé-
mirés dans le "désert" du Ferlo.

Dakar, par contre n"offre gue 150 tonnes pour la
satistaction de ses propres Desolins en viande gui se Lhi¥%remt
a 18000 t par an. La région de Dakar est ainsi une zone de
consommation par excellence (elle ne produit gue 0,86 po 100
de za consommation).

Les particularités de Dahra et de Dakar on+ motivé le
choix de 1%axe Dahra-Dakar. Det axe part donc des forages
dispersés de la Zone Sylvo- pagtorula qui dESmEFVEHt le
foirail de Dahra situd dans le Dicoloff. Cfest ainsi que
I"snsemble des forages =t le foirail de Dahra constituesnt des
points de collecte primaire st secondaire de bovins malgres.
Crest au niveau de s omarrchés gue débute la commercialisation.
Ces marchés sonlt aus caractérises par un disponible fourragesr
qui permet d7entretenir e

brovins mEme durant le jour de aarc
gréce & 1Tachat de foin de brousse fauché. Les bhovins collectés
o une série de foirails avant dattelndre
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& ce niveau passent p
gventusllensent Dakar.

Une deusiéme série de marchés de bovins egt £ Jx?uké?
sos. e vooable de marchés intermédialres. Ce o sont les foi-
rail% de Mbacké, Diourbel, Rambey et Tmuhameuln Ils sa

1
rgui«vlm@nf par le fait gus e sont des lisux de collescte
“imaire de bovins engralissds gul sont dssus o embouche
nne (pratique ¥ rwpﬂnduw dans le Bassin Arachidisey.
La production de ce de hovinsg est rendus possible par
'exigtence de sous-produits agricoles.
; %m*rmilﬁ sant des lisus de commercialisation intense.

cvent gt produlsent des bovins maigres gui viennent

A Ceud provenant des lisud ”11@ct@ situds en
amont. Dans cette portion de 17ane, : " amenuil sent
A cause de la disparition progressive de 1a i é’@“
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Ceci tend & augmenter les coidts de commercialisation.

existe au niveau de ces marchés un circuit cowt pouwr

sionnement en viande des différentes localités dont
consommation est relativement importante (voir tableau

n? 1 ci-dessous!.
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Le dernier marcheé est celui de Thiasrove. Ce marché a regu
pendant longtemps le tiers des bovins destinds aux abattoirs

selon LEDUC et al, (1963). En effet ces auteurs indiguent les
chiffres suivants (en comparant la consommation de viande de
Dakar & celle des autres régions du Sénédgal) @ 30 000 hovins
pouw Dakar contre &0.000 en 1958 et 37 S00 contre B87 S00 an

1942,

Le foirail de Thiaroye tient sa spécificité de sa demande
eleveée en bovins maigres e de qualité.
Ce foirail "Jjoue donc un réle sssentiel, comme péle dattrac—
tion dans le commerce du bétail et les cours qui vy sont
pratigueés se répercutent suwr 1Mensemble du pays" (LEDUC,
196%) . Clest peut-&tre pourguol tous les projets de pro-
duction de bovins de gualitéd édcoulent leuwrs produits A
Dakar qui est seule capable de les valoriser.

o

Le tableauw n®l fait apparaitre des différences nettes
dans les préférences des MuﬂﬁUmMmtEUiﬁ Eﬁlﬁﬁ les localités. La
notion de Fréférence refére ici & un facteur subjectif comme
le goit mais elle reste contrainte par le pouvair dachat.

TABLEAU N°1 Nombre de bovins (par catégorie) destiné a la
transformation en viande dans quelques marchés de
17axe (1983).

¢ TAUREAL HHEH 8 EMF[{E ﬁGEE s VMEAU ¢ TOTAL INDIV.

tMbacks 4592 & 124 = IR i =248 4 580
:Diowrbel 264 RES IR 2 385 s EEE g 3289

: Hambey 3 593 H 42 = A S R 1 487
:Thids H 1 244 @ &H31 s RS R i 85 5 ORT0
:Dakar 9194 37 479 » TR0 21 278 95 871
Total {axe) 11 828 g 7IE 17 77s o861

Source @ statistiguess des abattages contrilés D.S.F.A., 1983,
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Four aboutir & notre objectif d étude de la structure et du
fonctionnement du systéme traditionnel de commercialisation, nous
allons utiliser, & 17instar du BAME, une représentation matri-
cielle. Dans notre cas particulier, ¢’ est une matrice

et des fonc-
tions et des participants

qui permet de mieud visualiser "ce
qui doit Etre fait" powr rendre la viande disponible.

w}

1.2. La Matrice des Fonctions et des Participants

Clest un outil grice auguel, on représente horizontsalement
les fonctions de commercialisation et verticalement les partici-
pants qui les assurent. Clest ainsi gue nous avons trodls groupss
de fonctions. (Tableauw n*ID) dont s

- Les fonctions d” échanges gui sont les plus évidentes sn
matiére de commercialisation. Elles englobent 17achat ou la
vente qui se font aprés un marchandage serré. A 1'issue du
marchandage, le prix est fixé @ celui-ci jouse un rdle déter—
mirmant dans 1 allocation des bmv1nﬁ aux différents marchés de
1 "axe.

- Les fonctions physiguss gui rendent di%pmmiblpc le pro-
duit au liew et moment o0 il est demandéd. Elles représentent ce
gui "doit gtre failt" pour que . bhovins prmduita & des centail-
rnes de kilométres de Dakar v todisponibles toute 17 annéds.
Les codts indirects lidse & ces Fmﬁctiwna sont souvent igrorés
ainsi que le risque inhérent & leur assurance.

~ Les fonctions facilitantes ont en général un i "
wur les volumnes des tFaﬂEﬁCtlmﬁﬁ toelles tendent & augmenter
ies gquantités achetées et vendues.

Cartains autewrs sstiment gque ces fonoctions constitusnt
e "talon o Achille” de la conmercialisation et son originalit
Erogfret, le rationnement du capital financier qui prévaut ﬁmﬁﬁ
le souws-sectews de 17 élevage a entrainég le développement o’ un
mayven de financement urlgjﬁat rola vente & orédit. Mais ce mode
de financement par la vente & orddit nest pas sans inconvénient
comng nouws allons le vole plus loin.

= La réglemsntation-limitation constitue wune fonction qui
permet & 17Etat diintervenir dans le circuit, C“Emt un projet
gui, & terme, pawrra décider de "gui dolt participer et gui
sera exclu du processus”.

Les colonnes présentent 7 participants privés et un
public dont 17effet sst sensd Flre neutre : 1 administration.
Mous les présenterons en détail dans la s LGN QUL Va BUL VIS,
Ces participants se répartissent en trols grands groupes @

- Les producteurs (oasteuws el agro-pastsurs)
il de leur drali g

srntretiennent air

e partie o

hovins matgr [ & des fine de Mpet

empouche” ow embouche pavsanns.
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TABLEAU N°II : MATRICE DES FONCTIONS ET DES PARTICIPANTS (commercialisation de la viande)

TONS

D'échange

Physiques

Facilitantes

PARTT~
SIPANTS

Achat/
Vente

Alloca-
tion

Transfor-
mation

Stockage Distri-

bution

port

Finan-
cement

Gestion du
risque

Qualité
préférences

Informa~
tion

Inspection
de salu-
brité

Régl emen~
tation-1i-
mitation

La fixa-
des prix

D.C.I.P

D.S.P.A

S.E.R.A.S

Chevillards

Boucher trat

1tion—
nel {ven
2 poids

Boucher trad
afldYEl

ente ?1

Boucher
modeme

Véhicules
de transport

Conducteur
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TABLEAU N° II : MATRICE DES FONCTIONS ET DES PARTICIPANIS

Fonctions

D'é e

Prysiques

Facilitantes

Parti~-
cipants

Achat

Vente

Allocation

Collecte

Transport

Production

Stockage/ Financement/

collecte de
dettes

Gestion du

risque

Qualité

Juridicque

Information

Réglementa-]
tion-limi—
tation

Pasteur

Téfanké i

Dioula de
collecte

Dicula
1 'achemine—
ment

Equipes de
convoyage

Agro-pas—
teur

Camion

Coxeurs

Adminis-
tration

Chevillard
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Tiews de productio
duction de bovins en
disponibles. La '"pet
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zation. Ces marché
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Bovins malgres mais

Erfin le marchée
sest dénommé & juste
de viande provenant
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(debut de la chaine)

. "_1~.

aires "réels", diouwlas et chevillards
sur les bovins st rapprochent le prodult

de services ne possédent pas de droit sur
remplissent des fonctions sssentielles &
es énumérés ci-dessus. Qe les téfankd,
d, les chauffeurs de camion sht les CcoLeurs.
Fémungrés par les aubtres participants.

yveteame Traditionnel de Commercialisation
Bovins sur 17Axe Dahra-Dakar

ar matérialisze une chaine de marchés de
subdivisée en groupss. Le premier

par 1 ensemble des marchés de collects
~a~idire les fora-
pastorale reliés commercialemsnt & Dahra.

t dénommé lieuw de collecte primaire et
maigres. En effet, les véritables lisux
sont les forages gui metbent en contact

gs agents de la prospection. Dahra cons-

groupement des bovins pour wune collecte

Mhacké, Diourbel, Bambey st Touba Toul cons-

maillon de la charne. Ils zsont aussl biesn des

et de transit de bovins malgres gque de pro-

graissés grice aux sous-produlits agricoles

ite embouche” revEt un caractére saisonnier
de la production gue de la commerciali-

constituent les lieux de collecte primaire
2 pareille caractéricss gst el gue

te la madoriteée des fluy sont constituds de

nous verrons la rationnalitd 3 un tel abus,

terminal de 1"axe, le foirail de Thiarove,
titre foiraill des rones de consommation
de la transtormation de bovins issus o ail-
t. Chest la +in du stis de collecte-
e vers Dakar.

a2 présenter, au nivead de chagque groupe de
pants vus sous 17angls de 1& commercial isa
g v decrire et analyser lms onctions de

3 DOVINE assurdes par cipants o
te., Finalement nous gmullgnerumﬁ el ques
roialisation.




1.3.1. Etude des lielx de collecte primaire
de bovins maigres

saus e ool -

1

Il g7 agit de 17 étude du dérouwl ement d un proce
lecte-transport-regroupenent qui part des forages pour aboutiv &
Rahra. On part donc de marchés dispersés ol 17on rencontre peu
de participants vers des foirails importants de par le nombre
die vendeuwrs et d'acheteurs,

1.3.1.1. Les participants au processus de
collecte — transport - regroupement

Flusiews approches sont possibles pouwr aborder une étude
de la commercialisation. Une des plus fréguente sst la descrip-
tion des agents économigques quil accomplissent des t3ches de com-
mercialisation. La structure de la commercialisation dans les
lieuww de collecte primaire de bovins maigre met en relation
les producteurs pasteurs, les téfankés, les convoveurs et les
dioulas. Chacun de ces participants esst iaportant en raison
du rele gu’il Joue.

A. Le Fasteur

Le pastew sst le poumon mEme du svstéme de cammeroiali-
sation dont 1l constitue la base. Chague pasteur, gqui possdéde
un troupeau de bovins, diSﬁDEG d*un stock de valeur dont dépend
IMapprovigionnenent régulier en viande des grands centres de
cansommat i on.

L]

La découverte de 1" "effel pervers de 7offre” (rétention
die bétail guand les cours sont édlevés) a falt dire a certains
avteurs gue les pasteurs sont des agents éruﬁnmlqumb irration-
nels. Fourtant les pastesurs ne font alors gu’accumul er guand
les couts sont bas et vendre guand les coilts de production sont

glevés. Nous avons élaborer wun guide dentretien (sur ls com-
portement économigue du pastewr) gul s’ articule auwtowr des
paramétres économiques supposés guider un participant ration-
nel. Ces paramétres sont la recherche de 17information sur les
cours du hetail, les modalités de vente, la réponse & 17inci-
tation et les habitu vaente. Nous avons effechtud des en-
quEtes dans les campements situéds avtowr de Dahra (Deck Votte,
Thiargny, Rotto et Sanghé!. Onze pasteurs ont répondu au
guestionmaire.

Liengquite a montré gus 17 élevewr recherche activ
linformation sur les cours du bétail. Tous les pasted
interrogés atfirment rechercher 17information quand ils projet-
tent de commercialiser. Les canaux de circulation de 17infor-
mation sont représentés essentiellement par les équipes de

CoOnvovage.,

RS
%

Une hypothd Cour antes

gque les intermédiaires suplaoite

les prmduLtmur', Fouwr des lteons subjesctives et obhjective
pastew s rencontrés ont drE el servicse des intermédiaie
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téfankés dans le processus de vente. La premidére raisaon reférs
awt lien de parente et la seconde & la capacité de marchandags

S

de Vintermédiaire qui est supériewrs & celle du pasteur.

Er ce qui concerneg les mudd[sié ¢l
pastaurs ont

et des retards de pavemsnts 1mpmrtant5 LA

vente tous les anse

renancé & vendre A orédit en raison des défauts

CROUTS et TYD (1967

rapportent les mBmes raisons. Dix des pastews reconnaissent
damar vins guand ils prati-

vente & crédit pouwr une dchéa

ﬂ@ S.000 F de plus par téte de bo
ia
finterdt calculds varient entre 12

LdLﬁ j

noe de 459 jouwrs. Les

ad Re 100 et 146 p. 10D

pour un durée de crédit de 45 jowrs. Le onziéme dit ne jamais
chargee d7intérdt, pow des raisons religieuses,

Tous les
draisnt & 17in
.

L

i

w1

s agit,

onze pasteuws nous ont affirme gu’i
icitation en augmentant le taux diesxploitation de
wr troupesad dans des limites raisonnables. L7incitation dont
gst une augmentation du priz au producteur.

ils répon-

Tous affirment avolr eu recours & la commercialisation de

jeunes animaux (veaux, tauwrillons). Ceci

condult A& nuancer

les conclusions de SANTOIRE (1982) relatives aux habitudes de

vente che: les peulhs.

B oconclusion, les
"homo economicus". Il devisnt dés lors n
le cadre classigues diuns dtude de la com
Exclut presgue towiours les producteurs)

prnrpwwuw de prise de décision des éleveurs

poe i sujst comme la commercialisation

pasteurs intérirog

g5 se comportent en
scessaire de dépasser
mercialisation (gui

. En sffet 17étude du
gt indispensabls

o Jous ammn o aap e
gdas hovins.

Audowd hul les facteurs gui_déterminent 1’offre _de bo

rasteur st le premier partic

mlluu“t."ﬁ intertemporelle du disponible
Crest pourguoi, nous en faisaons un abliet

Looest |
darms le cadre de nos recherchess futures.

B. LES TEFANKES

LEDUC st al (19473 définissent le téfanks

togeur 2 "il joue les "protecteurs" dans

gst Dahra... il regoit, loge le dioula, assi
C‘

e une sorte de garantla morale suwr la sc
recevant une commission du vendewr mais

Le téfankd sst appelé ailleurs (Lougad
1973y et le teyfado au Moyven Mali. Une définid
du tétanke dolt tenir rampt@ du nombre de marchés fréguentés p

ian et & la vente de bovins. Chest gr

ggm es_stratégies global# des_pasteurs sont 1ncmmglétem@n+

ipant au stockage/

Hre A lul gulune
bovin est possible.
détude prioritaire

]_ A
ce lisew de perdition
t

heteur”

le Ndiatigui (8BAR,

cet agent et du rile gu'il jous dans la commercialisation. Le

tefanké freguente un seul marché (il est
assume des fonctions jJuridigues
priétéd et facilitantes

specialisd) on il

{cevtifier le droit de pro-
\Flﬁaﬂuhméﬁt gt geelin du risgue).

comme un oourtier-
te a la vente st don-

it
ivabilité de 17 achesteur
aussi de 17 ac

tion plus générala

m

s e
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Le tétanké des marchés de production accueille
ivendeur) st le dioula (achetew). 11 occupe ainsi
privilégide au carrefour de 17information.

le pasteur
uneg position

plus sowvent une connals-
prédispose & Jousr un

De plus le téfanké posséde le
sance du omiliew humain. Tout cesci e
role de premier plan dans la commercialisation. En sffet,
comnercidlisation ne pouwrralt avoir 1i sans un cadra
dont 17 importance se mesure plutot par sa capacité de prévenir
les ventes d'animaux voléds. I1 exploite ainsi sa bonne connals—
sance du miliew humain au profit odes heteurs de bovins qud
ne veulent pas Ftre engagés dans {pré-engquites -
Dahra 1984 poartant sur 5 téfanké

1a

B

3

titiges

la vente & orédit augmente largemsnt les
de rendues disponibless powr la consommation,
possible par le téfankdéd auvguel fait confiance le
{gui est souvent un parent). I1 évalus la solvabilité (capital
contiance) de 17achetew et garantit le pret. C° ainsi que
ses services sont rémunérés et par le diouwla et par 17élevew
grautant plus qu il aide le pastew & obtenir un meillew
prid {résultats de la mEme pré-snoquite). Le téfankd raegoit de
17achetewr une commission de 500 F Chovin. Pouw la totalité
des ventes, le vendeuwr lui offre

Elle est rendus
VEngeur

et

au niveaw des marchés
1 serntielle en =2t la

stards de payvemsnts (LACROUTE,
1967, Ce phénomens tend & réduire le rdle du téfankd & celud
de logeur des acheteuwrs et média entre acheteurs et
vendeurs., 1 continue & représenter le cadre juridigue gul
permet de prévenir les litiges.

crédit tend
les foragess.

l.a vente &
gue constituent
multiplication des defauts

et r
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La vente & credit persis au nivean du foiraill de Dahra
Lors diexces de 17offre, les pastews ubtilisent cette stra—
tégie pouw vendre en lot des bhovine de valew trés différenta.

sent alors gue ”JF hﬁ} animal vend ainsi le
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Le diouwla de prospection ou dioula de brousse parcourt
donc les différents forages. La prospection et 17 achat des
hovins nécessitent de patients déplacements de forage en forage
car la concentration des bovins destinés A& la vente est peu
elevés., LEDUC (1967) et LACROUTS (1947) estiment que les coits
directs et indirscts sont élevés par rapport au prix du bovin.
Ceci découle des caractéristigues de oss marchés gui sont dis-
persés tandis que les vaentes de bovins v font en petites
gquantités. En contre partie, le diculs de brousse joult d une
position relative de monopsons (o est 17uwnidgue acheteur en
géEnerall,

b

3

le diouwla de foirail fréguente les marchés de regroups-
ment et failt acheminer les bovinsg vers les sones de consam-
mation., Son activité esst localisdée dans différents marchés de
collecte secondaire. Ces marchés sont caractérisés per la pré-
sence de nombreux participants. Les diowla ont ainsi la pos-—
2ibilité de minimiger les colts dapprovisionnement st de
faire un choix diversifid pow satisfaire les besoins de
lew clientdle (chevillard). Ils sxploitent du mEme coup
la flexibhilité gu'offre une longue chaine de marchés le long
gde 17axe Dahra-Dakar.

Les deus catégories de diowla entretisnnent des relations
oites aver les tefankdés gul leuwr servent de logeurs. =
ankés infterviennent dgalemsrnt dans lss négooiations en vus
17achat des bovins. Le dicoula vont recourir aprés
achat des bovins au servi convoysurs pour le transport

e convovage consiste auw transport des bovins d%un mae-
che & 17autre. Dans les lisux de Eulluht@ primalre de bovins
malgres, le convovags leg plus ulilisé est le transport &
pied. Il est effectud par wune dguipe de 4 convoveurs 1 & la
tete de chacune d’elle on trouve un ched d"dquipes.

Une ¢quipe peut prendre sn charge le convovage de BO &
tEtes de Zdbu Bobra selon BATHILY (1978). La modalité
de rémunégration o HEFVL T du transpoart est la suivante
le damandaur des servicss pave par LE

Autrefois, les diouwla pavaisnt % bovin en plus de 1
ration alimentalire et des frails du vovage retour.

b de bovins.

3

i

e convovage & piled esl un mode de transport asser fleszible
gui permet une gestion des risgques \dhﬂttigm o urqmnpw\ et une

3

diversification de 17offre do diouwla. 11
couwt gul relie les marchés de collects o :
marchs de regroupsment primaire aveo rebtour des Convoyeurs
lewr point de départ.

COnvovage

des for
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Le convovage a pled conporte des risgques @ ce sont les per-
tes numérigues et pondérales st les accidents LACROUTS (19467
gvalue les pertes numérigues & 1 p. 100 du nombre d*animaw coin-
marcialisds et les pertes pondérales de 7 & 10 p. 100 du poids
v itiel. Les ventes forcdées peuvent atteindre 2 p. 100 seslon le

auteur. STAATS (1979 dvalue les pertes danimaux asubtour
srbre 1 oet 2 p. 100
1

kg indgpendamment du
. mode de transport. Méanmoins selon le made de transport les
pertes affectent différemment 1a

mEmE
de 1 & 1,2 p. 100 et les ventes forcés

: GUEYE 4value les pertes pondérales &

@ garcasgse,

- Les convoyeuwrs jouent incirectement un rdle important dans
la circulation de 17information suwr les cowrs des bovins lors de
lawr vovage retour. Ils tacilitent ainsi la prise de décision de
vente de la part des éleveurs.

e nombre important de participants gt la différence snorme
antre le prix au productedwr st le prix ad consommateuwr a fait di-
re & certains gue le circuit est archaigue. Beules les fonctions
de commercialisation (ce gui doit §fre fait) peuvent refutsr ou
confirmer une telle hypothése.

1.3.1.2. Les fonctions de commercialisation
des bovins

Lfgtude de la commercialisation peul aussi s appuysr sur
et T i 5

ung approche fornoctionnells. e approche s’ intéresse & ce gud
"doit Etre fait" plus gu’a celuwl gui ls fait. Beaucoup de parti-

cipants peuvent Etre iopligués dans le processus % achat-vente
+ qui correspond & une seule fonotion o échange. L approche fono-
- tionnelle simplifie ainsi la complexité des activités écono—

il gqueEs.

1
C

Fouw la classification
du travail de RHODES (1578).
les fonctions facilitantes, les
fonctions d” échange.

fonctions, nous nous inspirons
les classe en I groupes dont
fonctions physiques et les

"Une fonction de commsrcralisation est un processus fonda-
mental ou un service nécessaire powr donner & un produit 1uti-
ite gue le consomnatew désire” BRANSON (128%). L utilité
dun prodult est attachéde & A " g pourauol le con-

. sommatewr s intéresse & la viands bovine plubtdt gu’au bovin
vivant. Cette utilite est aussi lide & 17 espace, en effet, une

viande localisde & Rufisque Tain d7intéresser
Tide au temps car le consommabedr

fas

A PR
ToTmeE 5§ O

e consom—

mateur de Dahra. LTubilitd e

veult avolr sa viande régulidrament @ o est done une alloacation

intertemporelle de la consommation. Fouw que la viande soitb
disponible, des fonctions d échange, de transformation, de
. transport dolvent Flre accomplies. Dlest 1Métude de ces fonc-

tiong et dautres gui facilitent guil va retenir notre

attention dans ce gui suit.
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A. LES FONCTIONS FACILITANTES
Fouw déterminer ces fonctions, nous avons procédé a des

guites au foiraidl de Thiarove et de Dabira. La propriété de
elles fonctions est de faciliter le déroul emsnt auntres

'4'1:‘1‘ 1}

onotions de commercialisation. Elles sont représentées p &

financement, la gqualité, le cadre juridigus et 17information.
Elles ne sont pas si évidentess au grand public. Néanmoins, il
demsuwre que ces fonctions restent indispensables au bon dérou-
lement de la commercialisation.

a. Le financement refére aus movens qui faoci-
litent 1lTachat, la vente et la production. Son action directe
ag manifeste a travers une augmentation du volume des transac-
ctionsg ainsi que les guantités de viande disponibles au niveau
des zones de consommation. Son effelt sur les guantités (augmenta-
tion) tend a atténuer les hausses des prix de la viande.

Le systeme traditionnel de commercialisation des bovins
ne recollt pratiguement pas de financement extériew aun sectsur
agrirmla" Motre pré-snguite & Thiarmye (portant sur B diculad
nis en évidence un mouvement de capitaux & 17intérisur du
=3Iy rwur agricole au bénéfice de 1; comnercialisation des bo-
vins, Une avtra modalité de financemsnt st la vente & orédit
qui o a &téd souvent décride plus A cause du risgue inhérent en
@lle gqu'a ses défauts propres. La credit est tres cou-
rante en période 47 abondance. Ells ~ol de vente A
crédit, la gestion des risques souverement des
dettes., Four obtenir un accord de ven f€ & 1rwd1t4 le demandsur
doit fare prévaloir le "capital confiance’” dont 11 dispose. De
rapital “certifie" la moralité du participant gui est appréciée
par le téfanke. La gestion du risous est dévolue au téfanké gui
répartit les défauts et retards de vemaent sur les diffdrents
acguéreuars., Il s en suit des ts gleves dont 1 expli-
cation la plus acceptée sst gu’ J]h constituent des primes d’ as-
surance. Le paradose découle du fait qu& les bons clients sont
SUPPOSées payer pour les mauvais, L@ recouvremsnt des dettes
st du ressort des téfankés.
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Signalons le fait gue la vente a crédit constitus awiour-
d’hul 1Tesception ne veul pas dire guelle & disparu de ce
groupe de marchés. En effelt les dix éleveurs
reconnal ssent comme une @ ellente stratégie de vente (en
de hovins les bons animaux vendent les moins WS, FOour gus
vente a crédit &it lieuw, i1 faut wune avance #dgale & la moiti
la somme conclue &t une abondance de 17offre de bovins., Par cone
géquent la ventes & orédit malgréd le tauw dlevé de risgue gui
Vaccompagnes, permet & 17é&leveur daobtenir un priz meilleur que
celul déterming cs Jjouw-1ad par le marchdé., Ofest une incitation

cu diouwla et done e prix qu il offre.

interrogés la
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pour augmenter la demande

plus employée pour
dodt Btre compris
seprtorisl de

financemsnt
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b. la gqualité refére aux préférences des
consommatewrs auxquels sont destinés les bovins. Le mot pré-
térene n'a de sens que 711 traduit un facteur subjectif (le
gotty et un facteur uhxerixf {la volontéd de payer pow satis-
falre ces goubtsd. la qualité bovine maigre qui es e

plus souvent vendue dans ces marchés. Néanmoins en fim o hiver-

nage des bovins avant un bon étabt o engralssement vy sont auss

vendus. Les dioula interrogés tiennent compte de la qualité par

anticipation guand ils fownissent des bovins awr emboucheurs,
Des critdéres de choiyx de bovins pouwr la gualité gul sera
produite ont étd dtablis.

sexe ot la race des bovins., Flus un animal est Sgé plus la gus-

lité de sa viande baisse. Les bosufs sont préférds aux tau
~eaud . Les diouwla raamunalﬁgaﬁ“ gue le Zébu a une aptitude a
faire plus de gralisse que la Mdama, 1l est aussi plus tendre.
Cette attitude des dioula @%k sn adeéquation aveo ce gui est
gnpiriguement observé dans le bassin arachidier st ce gui est
rapporté par STHAATZ (197800 en Cote d° Ivoire. Alnsi le sexs,
178ge et la race qui influent sur la gqualite de la viands
produite jouent un rale important dans la fixation des prix.
STAHATZ congoit un modéle de la demande de hétail dans leguel
le poids, !7&gs, la race et le sere sont les variables expli-
atives prinLJpﬂlmw du prix offert aus producteurs. L7 Ege se
révéle comme ung variable statistiguemesnt peu significative.

Dane les lieus de production et de collecte de bovins mai-

reg, la demands de bovins de a 17embouche jous un réle

ilisant des prix. En effet o’est =2n période doffre abon-

a G

ce qui dguivaut a wne réduction de 1°
e gt & une augmentation de 1a

collﬁata" Cela se tradult par un effet
t

mande dans les lis

L

PtiT osur le pria au

c. Le cadre Juridigue

Il mlexiste aucun cadre Juridigues formel spéocifigue & la
comnercialisation des bovins. Fowtant nos enqu@taﬁ AUpI-Es Ges
dicula et des téfantkés ont th Besoin 4 un tel cadre
Juridigue pouwr prévenir les - ts lors o achat dse
hovins volés., Cing diowla o + il de Dahr
pensent que la St ; molns dmport
gque lewr préy 1. e argamentatlon fonde sur
gue olest wne lamobilisation inutile oo ital et du tamps
diz travall du diowla.

La prévention des litigss ¢ e grand o ser vl o & la
commercialisation car e2ll “oit, de manidre non négligeable,
La vitesse de orotation . Enosffel, on constate gqus

.

liguide & wun é&tat 11{3qu1dm
a lew état initial

Farmi ces criteres on note 17 3g9s, le

st ab
dante gue 17achat de bovins destinds a 1 embouche sst effectus

offre de bovins en aval de
j "(

o
o
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otation.
a Qo
& rota-

bovins). La durée d7un tel oyole est la vitesse de re
Elle agit sur la marge beéndficiaire globals du dioul
ure année donnde. Toute réduction de cette vitesse d

tion tend & réduire la marge globale des dioula.

Juridigue pris en charge par le
le vile des cowtiers logeurs.

En conclusion, os
téfankdé jusitifie =i

d. L Information

LYinformation est umne fonction de commerclalisabtion gul
vehicule les caractéristigues de 17offre et de la demande.
finsi, =21le coordonne deusx activités dconomigques {(produc-
tion~-consommation) guiells facilite. Elle concerns tous les
aspects des marchés des bovins et de la viande bovine.

Elle permet de répondre aux questions relatives a la demande
de bovins et de viands bovine.

Y
o1
i3k
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4 se trouve
tité 7 Quand doit-zlla
i e {organisatian

3 ond

e demands spécifite en gualité et en guan-
tre satisfaite 7 Comment va-t-slle &tre
de la production et dg 17 acheminamant

i

Ctinformation a trait aux signaux de marchés qul emprun-
tent des canug de oi ation pow parvenir & ceusx qud L7oti-
lisent. Elle part Cmimat e viande maigra cu e
ducteuwr de bovins irnation des productesurs de
bovins 2
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Gfumﬁﬂ'fﬁ de bovins
un rale important dans 2 connection ré%ultmfu
portant sur trole équipes de Cﬁm'*wage}n Ces équiﬁ?”
vent la physionomie Jdes différents marchés de collec
daire auwx pasteurs Ju farlo gui Mévaluent st
décisions de commercialisation.

douipes de
¢

sfotae divers canaux de circculation de 1P indormatis

Tl ¢ .
Ces canauy diversifids constituent un moven de lutte contre la
réatantion de 17Minformation sconomigque qui s G TOMESE QUEn
nafastes sur la transparence o CEme gl obal

Cette circulation de VMindormation eh son utilisstion sont

FErci e s ol T
o s

Sameci

gfficientes par la coordination
Loainsi Dabira :

(IR




oy RS
terminges dans un marché,
sae pour transmetice
de guitter. Cetie
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camedi . Une fols les transactions

participants prennent les tasi-

I intormation "xr e maroché

circulation de 17infornation

compétivité., Les marchés de o

malheureusement pas coordonnés ant i

3 £19a4), ces marchés tiennent uhu«nnf Jowr. e ainsi

; quie Tessekré st Wi Timmqmli mE e marché

* djeudi 3 tandis e Mam Mhtvicli se Uiennent
. dimanche

B. LES FONCTIONS FHYSIGUES

Elles sont aussi appeléss fonctions fondamentales
constituent un groups diactivités qui rendent disponibles
oroduit auw moment et lieu voulus. Dans le cas particoulise
commercialisation des bovins, i1 s8'agit des fonctions de
stockage-production, de cte st de bransport.

a. lLe Stockage-Production

d’un cheptel bovin de

valew . Il représents

artt Aguivalent &

stock. O peut appli-

VES (éu‘uf" Al

taux de survie dmﬁ arnims adultes,

on note annhue I]PH : don ajoutde.

deuy o de slatinly EA T R L i ment numer i gue &t pone
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b. La collecte de bovins maigres

|
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g Ferlo

€ur"j€ 1 .
tants de plua
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igrnore la

La collscte primairs de Dovins n e fonoction foan-

! Tlacd "] ire e bow L fonction for
damentale. Elle constitus le premier maillon qui rapproche
" o

les sonss de production de bhoving maigres

sommation de viands malgre.
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Elle peut 8tre effectude par le dimn?a ﬁ@ tmllect? A 17issup
d'une prospection lente. Les guantités ) 25 sont alors fai-
bles mais pre les totalise, elles prenne Primporftances.,
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c. Le transport des bovins maigres
Mous pouvons scoinder le transport
sovhaitd, Le premisr est un transport

ﬁﬁln*% {odi & de ool e s imail s au
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: viands., Dans les deuﬂ
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Le transport des bovins & pied béndéficie ' une Flexibiliteé
qui omilite en sa favew (par rapport aus awtres modalités o ache-
minement des bovins). En effel, 1] pesrost auw dioula de divers
fiee son offre en fonction de 17 hété Ar de la demande la
long de 17axe de rmmmer:'wllddflunu y L tiné & la
commerclialisation peut alors : Qrmelilmnu de hovinsg
destinégss & tells ouw tells ville de 17 axe.

L% processus global de prospection @;i;;; de collecte et
de transport aboutit au F&Urmupwmwni des i Al niveauw du
+u;r£ 1 de Dahra. Les trans dérauler &
Dahra matérialisent les fono mettent en
contact les diouwla entre sux d un ooté ila et eleveurs
de 17autre.

3

pd

C. LES FONCTIONS DTECHANGE

LPimportance de ces fonctions est si dvidente gue 17on doit
évitﬁr de limiter la compercialisation aux seules fonctions
d*échange. Il s agit de 1 achat de la vents de hovins st o
processus d'allocation des bovins entre les différents marchés
de 1Maxke gqui s en suit.

y

a. La vente/L"achat de bovins

Chaque fois gu’un pr ridgtairs veul se désaisir de son bovin
sygnnant sa valews mondtaire, 11 v oa g licite. Elle =se fait,
gn géndral, par LMintersddiaire of"un téfankd qui esst supposd
atgmenter le pouvolr des ~Chanda e . e tefanksd tire
e telle cpacité de sa position mediaire., MNoublions
pas que ces lul gui regoit le dzmulm et 17élevew guil lui

demandent ses ssrvices.

Live e bovins
1, D«nw les foiralls
collecte secondaire ce s spaction st/ow les
pastews qui vendent. La . salrement une perte
du droit sur le bovin guwil o sst tra ﬂ~é-3 & 1Macogudrewr, Ce droit
dioit Etre certifié et nul nlest misur placd gue le téfankd

pows garantic ce transfert.

Ao niveau des polnts

. les vendsurs

4TI revendrs

il wvéhicul
Jmmatwur% d@ viands bmvim@u

o !". 1

mufrw marché.,

ande dérivés” de oelle des oo
le processus d’arhaﬁﬂ
vices ot un thrméﬁ Alre,
bioavin achet i
bovinsg volés et de

E I

i
2,
':‘.

z "

L pEd e
différents

1A e

bravins

e
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= b. Allocation des bovins
prix antici des bovins au niveauw des zones de consomma-
' e w1 ande variable déterminante dansz 17allocation
, bovins entre  Deopriv o dépend entre autres variables

poids dit boving du la saison et de la qualité de la viands.
e derniére dépend du osexe et de la race.

- Lrallocation est, en fait, une wltarmte de la demande au
g i @y rones de consommation st s fonctions d7 dchanges en
. production de bovins. Une fois les bhovins achebés &

ur pris donné le dicwla ﬁmﬁnﬂ?*w par sypdrience, le marchd gqui

Tl permettra de valoriser ses produits,

l.es fonctions de comnerclalisation précisent qui doit
gtre fait” pouwr rendre les bovins disponibles au niveaw des foi-
rails des zones de consommatior. Ce processus n’est pas evempt de
contraintes gui ont tendance & réduire les performances globales
du systeme.

1.3.1.35. LES CONTRAINTES DE LA COMMERCIALISATION

lLes agents économigues engagés dans la commercialisation
& des hovinsg rencontrent parfols des difficultés. En sufant les
trois groupes de fonctions, ils se hewrtent & des cainhaes
gqui tendent Limiter les performances du teme. L7approachs
- fonctionnelle & 1 avantage de lier ~alntes directement &
Pintervention des psarfbio

r i ogui o doilt ftre fait™
peEut Fhre misux fait mais mar ol

L

iir
e b

§? A. Les caontraintes lides & 1 intervention
d du téfanké

& obéfankd Jous unorale doporbant da e fimancemsnt {(par

1 = créedity et dans le circuwit Juridigus de la commerola-
ligation., Toutefois les 11 élevewrs interrogés & Dahra reconnais-
sent gue le téfanke est limité par son mangue de prérogatives
ggales pouwr assumesr HOM rEle. Dlest ain tjue la ventse A& crédit
& df“pmfd)tfﬁ dan ; de production & cause des dé-
wods de pavements, Le téfanbd awra done ﬁ&rtiellwmwnh
i xpxtn} confiance du dinulau
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B. Les contraintes liées & 17activité des
dioula de prospection

La digpersion des points de collecte primaire st les petites
quantités Hectéss par forage qnt prong E$Tet d’HFCFGItF@ les
Trais indir de la spection. Le il e gquantites
guantités acceptables (o I i m3n1mi‘;
frais indirects) pow 17 acheminement doi mettre de réduire

T m aspection. & 1 heuwe actusl .'.:ﬁ RTINS M
rtrant dans les 3
approfondia o . 2
alus rationnelle la différence entre les prisx

& Dakar.

les
les
Ure conna
tle mari &
productewr el ceus constaldés

indirects de pro

et tra o e

doration des foirails de collecte primeivre de
ﬁstg certes, trop limitdés pow permstire des
Méanmoins &lle awa perais de revoir

Cette &
bovins malgrs
conclusions définitives

le systemeg sous un autre angle et de dégager plus tard les
1mp]3 cations de 17étude.

Une partie des animauw: collectés & Dahra sst destinds &
la transformation sn viands, 17autres va tre destinés & une
production de bovins engraissés.

Motis }Lnur pouwrsuivire notre sxploration du systém
commer i al : ; I"dtude d7une sdérie de marchés de hovins

tirant lew originalité de 1l embouchs pavsanne.

1.3.2. LES LIEUX DE COLLECTE PRIMAIRE DE BOVINS ENGRAISSES

En arrivant au foirail de Mbhacké, nous entrons de piwzn

dans les lisus de (Ul}wrfw primaive de bovins engral
& Lralls au nombre de quatrs sont

Touba Toul.
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T existe, dés lors, des relations sntre les foirails de
productions de bovins maigres st ceux ol sont produits des hovins
angralssés d une part. D7autre part, ces derniers sntretiennent
des rapports tissés autour du disponible en bovine de qualité,
AVEC 1 ails des rones de consomnation de viande. Le premiesr
rapport se traduadt par une soustraction d'une partie de 17 offre
{du Fluer & destination de Dakar,) & des fins d embouche pavsanne.
Ce flux soustralt sera plus tard remis en circulation aprés un
délail qui evcede raramant sinon ls broie mols. FAYE rapporte
gque os systéne de production de viande i sonnalite
danv 1 offre de bovins, Un entretien aveo
Thiarove confirme les dires de FAYE.

Foi

Liohiectid de 17étude de ces folralls reste fondamental ement
le mEme gue précédemment. Il s agit dune descriptio agents
gconomi gues 8t dTune présentation des fornoctions de commercialisa-
tion. Farallélement, rnous souhalitons dclaircic les fondements
gconomi gques de 17 emhouche paysanne. A qnﬂ}qupc modalités prés,
]es nombirews: foirails ne constituent guune répliques d un modéle
initial. Dés lors, pouw minimiser les répétitions, nous n'allons

51Fﬂa1EF gque ce gul est original ici.
- )

1.3.2.1. Les participants A la commercialisation
des bovins

La structuw s de la commercialisation comorend les agr
pasteurs, les téfankeés, les dioula de foirai les btransg
et eventuellesment des chevillards conver diouwla & 17

s1at.

A. L7AGRD-PASTEUR

Far définition, L7 agro-pastewr est un
gléve des bovins., DRamns le contexste de la «© :
bovins, o'est celul gui achéte des bovins maigr
desnbouchs paysanne. & 1 lssue de 17 embouche,
sont vendus.

s produaits

Duels sont les
d embouche paysanne
intesrrogés 3 diouwla

facteuwrs ogul déterminent
7P Fouwwr répondre & cette
JaK: s ariginairas

» Lfedistence dun disponible fourrager gus FAYE {(op.oit.
gvaiue & I0D.8E9 unités fouragéres (ULFY. Le miEme autewr signale
gl en dépit de 17 abondance du disponible
afflux de camions de fanes d7arachide provenant do Salouwm.

rrager, on nobe un




e main dfoeuwvee disponible gul sTest libérde du travail
d hivernage. FAYE donne a cette main-d’ osuves un cont o oppor-
tunits nul @ "le paysan dispose en géndral d un temps qu™il
Tui seralt difficile de valoriser autrement”.

Un revenu plus ow moins substantiel tivréd de la commerciali-
ion et wne valontd de 1 inveshtir dans umes activitée rentable.

[s)
i
oz
s
ot
bt

 Une saisonnalité de la denande st de 1Moffre de viande

ol s :aractérlﬁe par une auwgmentation des prix des bovins &n
explique par 17épuisemsnt

on qul ne peuvent pas

période de pénuris. Cette derniers
phivsique des bovins des rones de producti
faire le brajet pour atteindre Dakar.

L7 agro-pasteuw offre aussi bien 7 bavins maigres gqu’en-
graissdés. Sa stratégie d embouche payssanne répond & un objectisf
de court terme qui sst une double valorisation des sous- produiis
agricoles et de revenus mondtaires par 17 engraissemsnt de bovins

pour une durés de H0 Jjouwrs (FAYE op.ocit.o).
B. LE TEFANKE

Chague foirail a ses propres téfanké gqui Jjouent partout
le mEme role. Une nuance dansg ce réle peult tre notde.

2 plutst de la demands de bovins plus élevée A
sformation. Ceci impli QUw un role plus important
a'edmt‘ L mombres fTu important de transactions
wwssl une t&oche suppléosntaire de coordination de

C. LE DIGULA

x5 avolr achetd les bovins au nlveaw des marchés de ool
lecte primaire de bovins maigres, le dioula les fait acheminer
vars les liews de consommation. A e niveauw, 11 se présente comms
verndeur mais 11 peut aussl falre figure d’acheteur. Dans le pre-
mi e Kﬁﬁy il ovend les bovins malgres acguis ad niveauw des marchés
lecte secondalre. Ces dernilers sont achsbds pour sa-

de v it A Bhre embouchds
Aacquérie sur place des bovins mal
cela s avere profitable pour lud.

3
H

ool
t13§air@ la demande 1o
5] :

rencontre aussl des diouwla gqur ont fréguaentd un autee
LE - comnercialisation. Clest ainsi gus Mbackd regoit le Flux
de la rive gauche du Fleuve SENEGAL esntre Matam et Bakel et celul

F
de la Zone Svlvo-pastorale qui & soprunté la piste de Randrou-
Yonoférd., Diouwbel recoilt un fluxr provenant dio Su

d (Bathily, 19741
Faolack. Les diouwla propriéftaires o fluy wvant
me comportenent que ceur de notre :. Ilz sont en
ﬁmﬁﬁﬁ%;iﬂn d?un broupssw desting & la vente mais dont chagqus bo-

i i Jusqu’an marchd le plus susceptible de le valo-
e dérivéae" gue véhiowlent les diouwla se transg-
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Il arrive exceptionnellement que les chevillards (gros-
siste de la viande) de Dakar frégquentent ces marchés pour
honorer un contrat & moindre colit. Un tel comportement a
¢té rapporte par  LACROUTS et TYD (1947 &t confirmé par les
Jodioula rencontrés au folrail de Thiarove. Cette straté—
gia de minimisation des colts est plus utilisée pa les chevil-
larde engagés dans des relations contractuelles.

D. LES TRANSFORTEURS DE BOVINS

Dans les foirails de collecte primaire de bovins engraissés,
i peot noter la cosxistence de deus modalités de transport des
hovins. La premiere est identigue a celle rencontrée dans les
foirails de regroupement primaire de bovins maigres. La deuxiéme
gzt le transport par camion gui sst réservé & 17acheminement des
hoving de premier choix. Concernant la premiére modalité, par :
gxemple, le coit par bovin est de 750 F pouwr le trajet Mbacké-
Dakar .

Il est asgezr difficile dévalusr le colb du transport par
camion § en effet, il varis avec le nombre de bovins & transpor-
ter et le prix du carburant. Un dioula rencontré & Thiarove
TPévalue entre 2,300 F sl 2,000 F par bovin pouw la distance
Towba Toul-Thiarove. Dans 17 axe Dinguirave-Thiarove le trans-—
port d’un bovin par camion codte S.000 F (résultats de pré-
asnaguite durant 17atelisr de Kahone, 1984), Cette modalité est
surtout emplovée pour éviter les pertes de poids duess au con-
vavage & pled lors de la liaison de ces marchés aveo celui de
Thiarove. Elle s adresse alors aux bovinse de gualité.

Ce sont les participants gue nous venons de décrire gui
assurent les fonctions de commercialisation au niveauw des mar-
rhds intermédiaires.

1.3.2.2. LES FONCTIONS DE COMMERCIALISATION

Ces fonctions de commercialisation ne sont pas différentes
de celles rapportées dans 17 étude des marchés de collecte pri-
g et sscondaire de bovins malgres. Néanmoins, an peut nobter
ruances ralatives aux fonctions de stockage-production, ds

o

firancemant, d'information st de collecte. Clest ainsi gu’on

rnote 3

= dans 1 assurance de la fonction de stockage-productian
ung dualitéd. La mEme foncbion gue celle déorite au niveauw des
marchés de collecte primaire de bovins mailgres est assurée ioi
mais a une échelle plus rédulte. On note en plus un s
production de courte durdée qui st lide & la pratioue
bouche paysanne. FAYE rapporte une valeuwr movenne du
238 kg par bovin et une production de 36 kg powr une

GO douwr s,
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= que le financement des activités sst fait de deux
maniéres. En effet, la modalité de 17autofinancement et de la
vente & crédit est présente. Néanmoins & coté existe un trans-
tert intrasectorisl et saisonnier de capitaux de 17agriculture
a la comnercialisation des bovins, Ce transfert de capitaur est

17aeuvre des agropasteuwrs enbouchsurs.

- que deux gualités de bovins vy sont collechtés. I1 v a
ung callecte de bovins maigres toute 17 anndés et une ool ls
gsalsonnisre de bhovinsg engralssds issus dembouchs paysanna.
Elle sg fait en Mai, Juin Jud L let,

Eri dernidére analyse, 5 fonctions de commercialisation
cammne les participants sont guasi identigues d un marché &
1Mavtre. Méanmoins, 17embouche paysanne donne une certaing
ariginaliteé aux Ffoirails de collecte primaire de bovins en-
graissés.

Cette originalité rappelle la "stratégie de stratificabion
des productions animales". Néanmoing signalons gque le systémes
dépend beaucoup de la gualité de 1 hivermnage gui est une con-
trainte majeure.

1.3.2.3. Les contraintes du systéme

Le sucocds de M embouche payvsanne dépend de beaucoup de la
gualité de 1" hivernage., O ainsi gutun madvals hivernages dans
la zone diminue les guantitéds de sous-produits agricolss dispo-
nibles et entame largemsnt les revenus.

X

Orn note aussi des contraintes lides au convovage & pied &
de la circulation awtomobile

cause de la raretd des pBturagss
tle plus sn plus importante. Elles sont & 17origine de peries
de poids, de litiges aveor les agriculteurs st diaccidents. Elles

tendent & augmentsr les mmercialisation.

i

Em conclusion, &‘Uﬁlulﬁﬁllfé comnerciale des lisux de col-
lecte primaire de hovins 3 = de la salsis spon-
tange d une opportunitd : 1Pembouwche pavsanne. Cecil
prouve si besoln en est 1@ mumpurthment des producteuwrs face &
IMincitation. L7embouchse paysanme cepond & une demands en viamﬁ@
de gqualité dornt on ignore les aspects quantitatifss. les produit
isasus de ce systeme de production intégre le ux de commer -
rialisation pouwr aboutir au foirail de Thiarove,

FAYE (op. cit.) a montré gqus 17embouche pavsanne pautb
rendre disponible un sous-produit important pour 1a fértiliw
sation des sols & le fumier. S5i on considére les probl émnes
posés par la disparition des terres de Jachere, la fertilis
flmr des sals du bassin arachidier devient wie prioritéd. Loor-
ganisati nn actuslle de la commercialisation autorise 1a forma-
lation d une hypothd Printégr i""‘.':i"‘)l‘"s ﬂJ!" i Ll] tuz &l evage
pour augmentar aUss: ta productiv : ‘
CJLeEs % frovi 1Al s, Nod
darns les e 17 etude
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La continuation de 17étude du circuit vif nous améne aux
nortes des foirails des zones btypigues de consommation dont le
plus représentatif est celud dw Thiaraye.

1.3.3. ETUDE DE LA COMMERCIALISATION DANS UN FOIRAIL
DE CONSOMMATION FURE

Nous allone volr gus le foirail de Thiaroyve est une répli-
que des autres machés des boving., Méanmoins, 11 tient sa parti-
cularité de la vente & crédit. Les participants & la commercia-
rnaissent que la grande majoritéd des transactions

jisation re

se font & crédit. Le mode de transport gui le relis aux abat-

.
¢
toirs est un transport de pré-transformation. En un mot, 1#
fin immédiat des boving regroupés au foirall de Thiaroye

.t_

ransformation en viande.
Notre objectif reste la compréhension de la structure et du

fonctionnement de la commercialisation des boving dans ces mar-
chés, Nous restons alors fidéles aux deux approches utilises jus-
qutici, & savoir 17approche institutionnelle et fonctionnslls.
Mous allons ainsi présenter les pmrtluipmﬁtm sivants ¢ le dioula,
le téfanké, le chevillard, 1Tadministration et les transporteurs.
Ensuwite, nous édtudisrons lr" %mm:tlunﬁ de commerclalisati
participants qu’elles snga la matrice du Tableauw n?d,

it

t price

1.3.3.1. Les Farticipants a la Commercialisation

Au osein du cadre oomme du foiraill de Thiarove ss oo-
b divers agents édconomigques et administratifs. Un agent sco

[P |

par le chevilisard

 Pouveal pouwr nous est b

ste et demi grossiste de la viande) et 1 administration

ction Régionale de 11".F'F3E), Dioula et téfankd restant
3 1i

.g?nt: gui mous sont fams

AL

A. LE DIDULA

Crest le marchand de bovins dont 1Tactivité se situe entre
deux ou plusieurs foirails. Dans le premier, il acquisrt des bo-
vinsg dont 11 se désaisit ww:]"meﬁt tout au long du trajet
de commercialisation. Le de Thiarove sst le dernier
marché qutil peat P"p?uit@r # ne parcourt pas le traist au
sens inverse. Les dioula gue 17on : nTah i
amprumté différents aves @ (Dahra-

Tamhacounda-Fatick-Dakar et. . :
‘dans la vente de bovins gmbouches, ﬁ‘ HFFT: mr({urﬂrf
Wi marchandise diversifide gui lew cornfére ung plus
gramde flesibilité. Dans tous les cas, le dioula gqud
{ & Dakar veubt exploiter le marché de boving
Sénmdgal et gul sst ouvert tous

=N

le plus

i

it face A
Tewrs. Tls
imemtatimm

on &t lwc
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rachide. Cette dernidre coldtait (en décembre 1984) 800 F le sac
les diowla interrogés (8) disent en acheter un sac par jour. Ces
frais sont augmentés par les codte de gardiennage de nuit gqui
s'elévent & 180 F par bovin., 11 me faut pas oublier la tase de
marché gue pavent tous les diouwla dansg tous les foirails ¢

2lle s"éléve & 100 F par bovin., L7importance de ces frais de

commercialisation peut faire de la vente & crédit une option
sage et économi JuieEs .

En arrivant au foirall de Thiarove, le dioulsa s adre :
inévitablemsnt & son téfankd ou courtier principal auguel il
il dornne des indications de prix powr la vente des animacs,

Le dioula doit touwt de mEme sntériner toute vente concernant ses
bovins,

B. LE TEFANKE

Crest le cowtier-logew de LEDUC et TYDC et le banguier du
syateme pour COHEN (1247). En sffet, toute 17organisation sociale
du creédit gravite autow de la personne do téfanké. Au Foiraill de
Thiarove, le role du téfankdé parait prendre une autre envergure
car une bonne pﬁrtia e actions s"effectus & orédit sauf
durant les périodes de pénuries. Mos hwit diowla reconnai
avair recouwrs a la vente d orédit dans plus de 70 % des
De la participation du téfankd découlent les avantages

1
vente & crédit.

trans

i

i

T

a. Avantages de la vente a crédit

les avantages de la vente & oprédi
=]

it et de sa garantis par le
téfankd sont importants. En effet, 155 hanguiers du systéme en
garantissant la moralité de 17ac wfﬁﬂl ocrée un olimat ode cone
le vendew . La con mlmﬁi créde simdle wns rd-

duction d@ﬁ Frlsgues de Commero

fiance

alisation lids au "Fédit qui
BN L B 1’a¥¥1urnr@ de bhovins vers les foirails des
consammation. Du mEme coup, les acheteuwrs

capital liquide mais plur de "capital vriance" pour pratioguse
ventse & crédit stat

te commerce de la viande., En un mot,

les prix au consommatews du fait de 1Moffre guielle augmente.
Fow Jjouer pleinement son réle, le téfankd doit disposer o un
minimum dYinformation sur les chevillards.

ot bhesoin 1@ Mol o e

ilise

b. Recherche de 17information pouwr évaluer
le capital confiance

stement de laur téchﬁ ﬂ’évaiuafimﬁ o
teurs, les {éfa ertent st s
lards., Llnq téfanks

11 oo

Four ﬁ’ncquitt .
capital-confiance des ac
+rﬂnam9++wmt des informations
interrogés reconnal ssent wbili
pove ool lecter par o1 et par 1a #E% r”*.}iqnmmeﬁt

", cam#irméﬁf Al COHEN

: RTuINRVICE: TR hwtu " it dvaluds hn]uw la r
Ilat 4 Gl
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c. LTaide~courtier et 1%écoulement des boavins

Darms sa td3che 47 écoulement des bovine, le téfankd de Thiaro-
rove ss falt ailder par des gurs" ou appranti-cowrtisrs. Le
téfankd Fiwe aux courtiers coxdews des priz minima ce gud
Vautorise & entamer le marchandage en 1 absence du maitre. [ls
peuvant Etre des rabatteuwrs de clients guand le téfankd
doit seulement écouler un nombre réduit de hovins.

d. Echéance et taux d7intér€t apparents

Tl revient au téfanké de fiver 1Téchéance de la dethe
gst =n géndral dgale & une iaine 2t de collecter les dette
ventes 4 orédit se fait aveo ou sans avance de somme d argent au
niveaw du foirail de Thiaroye. Ouolgus refubd par le téfanké st
le dioula, un intér&t est inclus dans le priv acceptd d’un commun
accord selon les chevillards (achstew s de bovins en vue de les
transtormer en viands). Le coldb dopportunité de 17 argent appa-
ratt tres élevé, Les chevillards rapportent un taux d7intérdt
compris entre & & B8 % par semaine. Beaucoup d7économistes con-
sidérent gu’une bonne parties de ce tawd représente une prims
surance contre 1

7 as

e risque des defauts et des retards de

D

C. LE CHEVILLARD
Le chevillard achéte des bhovins pour les faire transdormess
ert viands gul vendus en gros ouw demi - I1 fréquente le
foairall poue svislonner =0 hovins s o@D abatd
le lendemain, 11 constitue la charnidére entre le circwilt vidf et
circuit mort.

rnés

Le chevillard achéte l& plus souwvsnt

e oo bovin., DTuan o8t
ment par la loi de 17
Bowvine sst fixé par ared
date du pialt 1983 st
=vi 1] ard trouve ainsi dans
ligue peut-8tre la dispar:
surtout guand le

io oo podids carc

sont déterminds libre

De 1Mautre, le prix de la viands

terministériel. Le dernier arréd
le numéro 011442 MOOM.DOI-F.
3l sition inconfortable oguil

isonnl dre de besaucoup d7entre 8w,

Cibre connatt une haw s pris

ot

-~ LES REFRESENTANTS DE L°ADMINISTRATION

o
H

..... inspection Régionale de 17°Elevage représents
au nivead du Folrairl de Thi ; -
alisation s réaume a la collecte de
mtrdes et les sorties de bovins,
des bovins., la méthods :
s Wit oaloul MY 8 -
ooids o7 un seul bhovin. A Wil

rapparts hebhdomadal res gud oment onrment
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Deés 1977, 17Administration s est appuyée sur le déordt 77943
pour réglementer et limiter le nombre de chevillards., L7arrdteé
n® 2578 du ler mars 1978 tente de limiter le participation a
comnercialisation aux chevillards dont 1l volume d7abattage
atteint 2490 tonness de viande-caro LE [

A

3 L

Le nombre de chevillards étsdt ainsi $ixd & doure. Un deu-

Hiéme arr®té portant le m@3I222 a v le Jow en 1980, il baiss
le volume anmuel dabattage exigd & 120 tonness. Le nombre de che-
villards pouvailt atteindre 40, Acvjouwrd hol, le nombre de chevil-
lard désirable est fixd & powr houte la région de

Dakar.

a

£

les différents arrdtés nont pas jusguw ici atteint leurs
ohjectife de limitation de la profsssion. Cette dernigre découles
des recommandations de LEDUC et TYC (19673 et LACROUTS et TYC
(19467, Toute tentative de limitation doilt &tre bazsée sur la
canstation dune participation pléthorigue comme le souligna
les auteurs cli-dessus. Mals nous allons voilr plus loin gue
complexité nest point synonyme d¥anarchie.

E. LES AGENTS DU CONVOYAGE DES BOVINS DE
THIAROYE AUX ABATTOIRS

e foirail de Thiarove distant des abattoirs de 10 km est
relidéd a celul-cl grice aux dquipess de convovewrs at au transport
par "camionnestte".

Les éguipss de convovages & pilsds demandent 230 F & 300 F
par bovin selon lg nombre & convover. Le coibt oo transport
varie en sens inverse du nombre de bovins & convover. Les
bovinsg sont amsnéds la velilles auw soir Jusgu’aw niveauw du parc
d*attente des abattoirs. Le coldt doe transport par Ycamionnetts!
2 #l éve & 1000 F. La capacité framsportés sst limités A
a guatrs bovins.

o

Le nombrs important des participants semble apporter une
complexitd gui fait croire & de 1Marachide. L7approche fono-
tionnells va nous aider i@ de 1 '

"

anarchie'.

Dane lsurs grandes 1
tisllamnsent les mEmes. Le
ficiteé de sa situation en
; de Dakar consomme, gl 1
viandes bovine provenant des aba

ignes,

tages contradlés du Bénsgal.

trols groupess
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A. LES FONCTIONS FACILITANTES

Ce sont des fonctions qui ne sont pas évidentes pour le
gramd public, Néanmoins, =lless restent fondamentales pour la sta
bilité du systéme. En effet, elles tentent de créer un climat de
confiance dans lequel les fonctions déchanges sont mieux rem-
pllwdn Flies concernent le financement, le cadre juridigue, la
aualitd et 1information.

a. Le Financement

e financement des fonctions o échange {(achat/vente) peut se
ire salt par autofinancemsnt nar vente a credit et v

maniére formelle (crédit bancaire). On peut avolr wne mo
ntermédiaire @ moltié autofimancement 2t moitié vente & crédit.

ey
3’11

P
FN
if

» Llacquisition de bovins pour leuwr transformation en vian—
de se fait & crédit suwr une bonne partis de l’année. Les huit
dioula interrogés rapportent que pendant B mois sur 12 la mo-
dalité vente & orédit est la plus cowante sinon elle est
prclusive au foirail de Thiarove. La "saison de la vente a
crédit” s étale de septembre & avril & 17 :”L@pfxmn des jours de
haute demande gui coincident avec la koriteé et le "tamsarit"
(FEtes musulmanss!. La vente & orédit met sn jeu trols acteur:
principaur @ le diouwla (propridétaire de la marchandise, le
téfankd ("banguier! du systéme) et le chevillard (franstormae
teur et grossiste de le viande)., L'obtention du crédit dépend
du mapital contiance dont dispose le chevillard.

Llenvironnensnt intormoel de la vente a
des risques inmportants gu™il faut gérer. Ces risgues se
festent & travers des défauts et retards de pavements o
nart des débiteurs. : stion de ces risgues est dévolus aux
fankés. Lewr technigue de gestion consiste a répartiv les risg
gntre les différents partici gdebitewrs & travers des
d7intér&t apparemment ulmwému les cing chevillards interrogés
déclarent des taux variant entre 9 et 8 ¥ (solt une movenne de

L, % pow une dchdance o wne semaine @ moyenne de D réponses
ohtenuess au foirail de Dalkard.

1]

Ume autre facsbtte du financement par la vente & orédit gus prend
ici toute son importance est le recouvirement des dettes. Le L
%a;hé, aprés avolr Jjouwd le rile de banguier, doit assursr le ra-

hénéfice du diowla, B ce dernier
cisres lul peroebtant de retowrner a
foirails de collects augmente ainsi de maniére considé-
Falrle la vitesse de rotation de ses fonds.

o b

Buel a dii 8tre la guantité dargent nécessalrs pour sos
T transactions de 19284 7 Daprés les statistigues de la DBRY
G98. 600 bovins ont éte abattus en 1984, 51 nows postulons un g
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par bovin de 250 kg et un prix moyen du kg vif de bovin de 250 F,
nous arrivons & un besoin annuel de liguidité de I.662.500,000 F
ﬁmur I"ensemble des chevillards. C° une assiette budgétaire de

05,208,330 F par wols si la répartiti du budget est constante.
m@lmﬁ nos pré-enguites pendant hoit sur douze, les achats
zez font & crédit & Thiarove.
O peut en déduire grossidrement gue la "vente & crédit"” préfi-
nance pouw 8712 de cette scome. Ce besoin de liguiditd dleve
montre les avantages de la vente & crédit du cadre Juridigue
guil doit la sous-tendre

b. Le cadre juridigue

r

contimnae de failve défaul comme
o est le cas dans les foiral de vollecte primaire. Il sxiste
L s Juridigue informel reprédsentd 1ol par le téfanké qui
est différent de celui rencontré dans les marchés situdés en
amont mals qui jous le mEme role.

Le cadre jwridigue forme

c. La qualité des bovins vendus

Crest au piveauw des zones de consommation que la notion de
qualité prend toute sa %Jgﬁ&#lumtacn WNHtGE catégories de bo-
vine sont achetées au foirail de Thia 2 fins diabattage.
lLes statistigues de la D.S.F. A munt g différence de priu
offerts en fonction de la catédgorie. Il zzmble gque la catégo-
rie refléte ici une notion “"primiti de gualité. En effelb, &
Tintérigw d une mEme caltégorie (voir tableauw n*l) on peut dis-
tinguer une hétérogénédite lide & la qualitéd offerte.

wt

I

La classification des viandes en choix découle de cette
nobtion de qualité, Cetite dernidre implications en matidére
de politigue dconomigue gul sont d unes importance stratégi gus.
Ery affet, dans une publication du MDR qui date de décembre @z
les cadres de la DEFS définissent une politigue générale de
I"é#levage. Entre avtrss, il ;
d une vente au poids vif des

1

andent 17 "aménagament {(en vus
¥

& . Vodes nouveaur folrails... st
ta réalisation dune phasze d’embouche géndralisdés avant abattage

L.a %u‘?tlmn de 1 embouche est de produire une viande de
gualitéd meilleuwrse. On peul EATHA T gEt pAVu WME [ L
pour une qualité :quFTW(”*
e e@st-elle suffisante powr
an@ommrt1cn T Cette question mérite o 8tre analvsde dans les
implications de cette 4dtude.

ar

ey

o

transmise grice & la

L.a
Circulation dE LY information.




d. L7information
Selon LEDUL st TYD (op.cit.) 1 comportements dconomloues
dm tous les participants du cirguit vid sont influsncés pare

Tinformation provenant du foirail de Thiaroyve.

La ciroculation de cette information suit les canaux olas-
s2lgues que nous avons cités dans ce travaill. L7apparition duo
chevillard dans ce foirail ajoute un pplémentaive de
circulation de 17information. L'importance de o groupe des
fonctions facilitante se mesure dans son pouvoir facilitant
d*autres fonctions telles que les foncotions physigues.

] " S
ok -

BR. LES FONCTIONS FHYSIQUES
Certaines fonctions déorites dans 17 é&tude des folrails de
cmllecte primaire n'ont pas lieuw au marché des bovips de Thiaro—
va. La collecte st ls %faakagﬁwpradu“fjwm e sont plus assuréds.
A leuw place, le couples dioula-téfankd assure e regroupement
terminal de hovins et lew sxposition. Pesndant la durée de

Tiewposition, 1l v a un stockage colitewsr gul doit se faire.

a. Le regroupement terminal des bovins

e

Ce regroupement signale la fin Jun long processus de col-

lecte st de transport suivi dPur enrichissemsnt net do Fluve de
stindés & Thiarove. Cet enrichis ent est di 4 la con-

; boving diorigines diverses (volr carte des fluxd gul
aboutissent presgue tous & Thiarove., DMest une fonction gul sst
assuwrdée directement par s diouls (de collecte et o achemine
ment) et les transporteurs.

Liimportance du marochs de Dakar
au chevillard des approvisionnemsnts
‘ isante pow satisfaire demarid ac
5 chavillar les movens de stoiks
ins a Thiaroye sont limités (défaul de p&burages) pendant la
ison seche. La SERAE ne garantit la stabilité de la
QUM] té de la viande au-dela de br -~z de stocka
gntraine gus le chevillard augmentes isques Bn aco
g seuls fois un nombre Dée lors, les hovins
regroupds doivent Ftre ecoulés petit & petit st le regroupsment
pris o en charge par le diouls

s sa banlieuws lnposs
s hovins en guantits

ol 3 ojours (réponses

- T W A N
. BEnoetfel,

Elevd

3]
I
i

L.

b. Lexposition des bovins

Crest le propre des marchés physigues d’EHQDEEF la
marchandise a 1 achetew gul peut ainsi ?

L'exposition des bovins facilite lewr vente o
actuslles de la commercialisation. Cette fonction
cottse de stockage ou de maintenancs d ordre alimentairs

TN TH I A A
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c. Le transport des bavins aux abattoirs
Une fois les transactions conclues o’ est-d-dire gue les ho-
vins esntrent en la pco ton du chevillard, le bétail doit &tre
transportd aux abattoir a [ oA 10 kmode Thiarove. Clest une
tfonction de pré-transformation gqui améne les bovins au parc o at-
tente des abattoirs.

™~

l"f‘x

Le transport est assurd par les dguipes de convovage &
pieds et par des camionnsttes convertis au convovags o animaux
sur courte distance. 11 constitue un ssrvice qui est vendu au
chevillard.

C. LES FONCTIONS D°ECHANGE

Ces fonctions constitusnt la facette la plus visible de la
commercialisation en l'occurence !7achat et la vente de bovins.

a. La vente/l’achat de bhovins

Craest le processus par legquel, le dioula tramsfert son
droit sur le bovin auw béndfice du chevillard moyvennant la va-
lew (marché) du produit. T1 se fait sous 17aval du téfanké dans
tous les cas (lors de vente auw comphtant ou & crédit). Le dipuls
donneg un cadeauw Qui st une forne de rémandration du service du
téfanké, 500 F par bovin., Contrairemsnt & o qui est rapporté
par COHEN au Nigéria, le chevillard ne pave pas le service du

téfanks au Bénégal.

b. L7allocation des bovins
e nriv des bovins dans chague foirail (la demande effec-
tive) détermine guantitativemant s gqualitativement le nombre
de bkovins gul sont alloués & ce foirail.

Le dioula apparait comme un agent allocateuwr de bovins
gntre les différents foirails. Lors du processus d'allocation
certainsg participants se hewtent 3 des contraintes spécifi-
ques auw foirail de Thiaroyve.

1.3.3.3. LES CONTRAINTES DE LA COMMERCIALISATION

des activités du

Les cmmtvﬂimt&u Z
téfankéd restent les que dans les aubtres foirails.
Ell ?ulQment “@rb“mu par e failt gue Thiaroyve
wat le lieuw de prédilection de la "vente & crédit".

sont

Le chevillard de ps la modaliteé d7achat & 1'estime,

introdult unes :3n1rw1u%w mu;plémwnvﬂx e dans le systéme. les

a}wmzmt s la

arrers diestimation se répercutent 1nw1h«far
stabilité du sysbé Ceci est o aubant plu
BT DurTnTW asur des guantités ach
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Far ailleurs, les erveuwrs Jd'estimation constituent des
coits, mEme aprés lewr internalisation, & 1 ensemble du sys—
téme. La barymétrie peut ssrvir a la réduction de ces colts
dus & une mauvalse estimation des poids.

Le foirail de Thiaroye influence Vensemble du systeme de
commercialisation dans le circult vif. L7étude des fonctions de
commercialisation nous a révéld gque "ce gui doit Stre fait’ est
entrain d &tre fait. Deés lors, des améliorations gui s’ attaguent
& la complexitéd de son organisaiton ne nous apparalssent pas
prioritaires., Néanmoins, les rasulltat cette étude sont b
gsur wn échantillon si limité gu’ils ne pesuvent failre 17 obist
d une base de génédralisation. DMNaillews, ce nest pas 1 objset
d'un travail sxploratoire de faire une telle contribution mais
d*attirer ] attention sw le réalisme od hypothéses courantss.

1y

B

e systéme traditionnel de commercialisation des bovins sur
le circuit vif nous appara’t comme un ensemble caohbdrent. 11
comporte des contraintes mais 11 & su se créer des outils indis-
pensable & sa survie tels gue 1@ cadre jJuridigue st la réparti-
tion du risque.

le chapitre suivant, le s moderne de conmercia-
ion est dtudié en suivant la mEme démarche gu’aveo le
ditionnel de commsrcialisation.
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CHAFITRE II. STRUCTURE ET FONCTIONNEMENT DU SYSTEME MODERNE
DE COMMERCIALISATION DES BOVINS

Entre 1966 et 1971, le kilogramme de viande-carcasse
colitait entre BO F et 130 F (SEDES, 1973). 0On notait des prix
awt consommateuwr relativemsnt stables. La consommation de viande
par tEte d'habitant du Séndgal battait les records en 6frigue
de 17 0usst @ 21,5 kg 8n 19700 Durant la mEme période, les
importations de bovins sur pisd (sxprimées en viande et abats)
passalent de 18.7394 tonnes & 21.342 tonnes. Elles permettaient
aul Séndoal de couwvrir 2% p. 100 de ses besoins en viande bovine
malogré un tawr de Crolssance démographigue élev

&
GG
Un touwrnant important est pris lors de la sécheresse de
19721973 qui se géndralise & toute la sous-région atteignant
anssi les pays qui fouwrn ent le S#ndgal. Les importations ne
constituent plus gues 12000 tonnes de viands et abats {com-
pnrépq 21,500 tonnes en 1970}, Un taux de crolssance démogra-
phigus élevé 2,95 & 2,8 p. 100 constitue un facteur qui augmente
de manidére exogéne la demands de viande. L'effet conjugué de la
sécheresse et de 1wnugraph1w z'est tradult par une diminution
du disponible yfol: dihabitant et une pression suwr
les prisz. Les pPix 1a & la cheville passent de 1325 F
en janvier 1974 & Foen janwlww 1775, soit une augmentation
da 92 p. 100 selon Bevdi top.oit.d.

Urn Conseil Interministérisl teno en juillet 1975 attire
1Pattention des aubtorités @ on parls de probléme de la viands,
Celul de février 1974 fait wn diagnostic plus global, les
autorités voient l& probldme sous 17angle sous-sectoriel o

1"¢levage. Elles arrivent ainsi & une conception globale de
la fili#re bétail-viands.

Le touwrnant décisif est prig, & la suite d'une dtuds
de 1972 sur la situstion st 1l parspectives de 17 élevage

A=Y

e

pastoral gu’est apparus L'indication stratégique majeuwre de le
développer en fonction de la productivité fourragere de
taines rones écologigues et de le faire passer ainsi du stade
de 17économie de sl o doonomie Jd7 dchangs”

{BODESF, 1984)%. ~atification” des produce

tions animales volt 1§ Jou ““T”i"iﬂ a la production de
viande bovine i 40 wlle vha o vioslet

commerrialisation.

dgie dintervention dans
. Cette structure agit
—viands 2t swtout durant

MFfitIUﬁM e 17 Ffmf séndgalais
moderne de commerclalisation. 11
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2.2 LES PARTICIFANTS DU SYSTEME MODERNE
{(cazs de la SODESP et de la BERAS)

2.2.1 La_SUDESF
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CHARITRE III._ STRUCTURE ET FONCTIONNEMENT DE LA
COMMERCIALISATION DE LA VIANDE

Wi long chemin & ¢hé parcoury powr  amener

= production ad parce dattente o abattoirs de Daﬂar, iy
wle de fonctions sssentielles ont aﬁquréés par des par -
oapants du o circwit o wvid o ogqud op 8% rannes a ceux gu
cirouit mort. La commercialisation t' vins et de la viande
Bovine peul 8tre compar s dont le but final
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3.1. LES DIFFERENTS MARCHES DE LA VIANDE BOVINE
DE FREMIERE TRANSFORMATION
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ne ae superpose plus seulemnent ou groupe des expateids,

une oouche aisée diafricains v font lews emnplettes. Les
sepconds colncident avec les marchéds des guartiers tels gque
Tileéns, Sandaga, Guesuls-Tapéde, Castor etc..., les marchés
improvisds gque constituent les étals & mEme le sol au passage
& nivead prés des abattoirs. Il existe we catégurie de marché
de détail de la viande bovine qui s est développée récemnent
et qul prend de 17amplewr ¢ les kiosques de viande des guar-
tiers de la classe movenne.

On note deux modalités de vente dans les marchés bradi
tionnels 3 la vente auw poids des avants st celle en tas des
abats de boesuwfs. La viande vendus dans ses marchés s appréte
a une cuisson pousses & haute température. Cebtte habitude culi-
naireg falt dire & certains auteurs que 17utilisation dune
viands de gualité dans les sauces séndgalaises est & décon-
seiller.

3.2. LA MATRICE DES FONCTIONS ET DES FPARTICIFANTS

Crest un outil analytigue gui permet la représentation des
ﬁRFTELlpﬂHtJ et des fonctions de commercialisation. Nous retrou-
vons dans cette matrice les fonctions classigues de commerciali-
sation qul rendent le prodult disponible en guantités plus ou
Moing 5u4fiﬁamt5§.

Far contre, les participants sont trés différents de ceus
décrits dans le circuit vif & une exception prés, le cheviilard,
On peut les ola Foan shructures administratives, &n prestaires
de serviges, en professionnels de la viande et en consommateuw s.

jré Qe o

- Les structhures administratives sont impliguées dans la
{(par arréte interministériel cas de la DLIFS,
bion-limitation des professions de la viands
ion sanitalre (cas de la DBP&Y.

ionnels de la viande bovine sont des partic

pants privém qu1 nnt LiF ﬂltFﬁ sur le prodult & commercialiser,
Ce sont les bouwchers, chevillards et tripiers.

~ Les prestataires de serviges comme lew nom 17 indlgue of-
z sErvices ads professionnels de la viande., Clest le 1
dee la SERAS guand elle gere 1 abattoirs et guand elle GFg&ﬁi“
gz la transformation, le stockage et le transport. Clest le
. viéhicules de tFa“ﬁpQFt gqui relient les abattolirs aux marc
die détail. Chest =il le cas des conducteuwrs de brousttes mx
relient las ahttalr% auw marché des abats situds au passage &

miveaw (300 métres des abattoirsd.

e -'r Yix
a1
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gui osuit, rous allons preésenter les participants ac
la viande et les fonctions gul vy wunf S&ESLEEBS

i

saulignons guel gues contiraintes. L7 édtude de
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3.3. LES ARATTOIRS DE DAKAR ET LA DISTRIBUTION

DE LA VIANDE EN GROS

Les abattolrs muricipaux de Dakar sont gérés
qui est une sooidbtd d7doconomie miste. Elle les fail
aved uwn personnsl gul lul est propre et en kunirap
une redevance annuelle & la municipalitéd de Dakar
revenus des taxes pavées par les utilisateurs de%

la transformation, au stockage 8t auw transport. Qe

les suivantes ;
~ Taxe de stabulation Y F par bovin,
—- Taxe d'abattage 2 OF par k

g ¥
les abattages spéciauy (Faits en dehors des
gues de travall ou les jows férid

i

= Taxe de viande foraine 33 F le kg-carcasse
- Tare dg ressuvags I F leg kg-rcarcasse
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Tableau n°4 Evolution des Abattages de Bovins & Dakar

. : : : .
: : : : :
: ANNEE : NOMBRE DE : TONNAGE 1 FOIDS MOYEN
: 1 BOVINS ABATTUS: CARCASEE o EN K :
;197374 : a7, 163 : P 617,23 i :
. ) . ] .
: : : :
s 197475 : 48.599 : 7.350,57% . e, :
) . ) . :
;197574 : 41,434 : b 44T, 72 155, 5 :
\ i ) )
: : : : :
: 1974-77 : 47,804 : 7.445,15 155, 74 :
: : : : :
: 197778 : 54, 524 : 8,250,213 151, 3 :
H i - H H
L " " n B
" # " - -
: : 2 g :
: 1932-83 : 57,171 : 7,455,836 1 1400% :

Source @ Malang Seydi et ¥DBFA

Dans oe gqui %ujf nous allons d'abord présenter les parti-
ipants., Puis nous & tudierons tes fonctions de commercialisa-
onode la "1ﬂﬁdw H :t @r$1n nouws soulignerons guel gues con-

ot f

3.4. LES PARTICIPANTS A LA COMMERCIALISATION
DE LA VIANDE EN GROS

en structuwres administratives, sn

gn professionnels de la viande. Lss
; par la Direction du Commerce Inté-
risur et des Frixy 1m ﬁlrwkfimn de la Santé et des Productions
Arnimales., Les dFU‘LE osont la BERAGE, les propridtaires de mo-
vens de transport motorisds de moyel arisds. Les der-
iiers sont les prnﬁ" de la viande gue sont les chevil-

arde, les bDouchers iplers,

M

Z.4.1. Les Structures Administratives

SEtat séndgalals a une Etrstmgip diintervention dans
17economie nationale & laguelle n’échappe pas le sous-secteur
#levage. LMintervention gouvernementale dans la commercialisa-
tion de la viands bovin A défaut o' Etre t:“r1w1L s foraliles
dans la fixation des prix de la viande et la réglementation
de ce commerce.

La DSFA prend la responsabilité de tout ce gqui a trait
& da salubrité de la viande et & la réglementation-limitation
de la particig ety

o DE TOmmEr o,
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S.4.1.1. La Direction du Commerce Intérieur
. et des Prix (DCI-F)

* l.a DCI-F est rattachée & 1 administration centrale gui est
e Ministére du Commerce. Comns son nom 17indi gue, Pll@ doit tout
faires pouw gue les professionnels appligquent les régles et les

orix en vigueur. Dans le cas particulier de la v1mﬁdL, elle
" publie périodiguement un "arrgté interministériel’ gui fixe les

priz de la viande dans les différentes régions administratives.
Elle est conseillés dans cette tdche par le Comité NMationale des

® Froductions Animales (CNFAY. Elle segmente 18 marcheé de la région
de Dakar en boucherie traditionnelle &t en boucherie moderne.

e

f[!

Au niveauw de la boucherie traditionnelle, elle fix
prix de la viande de bovin en gros et au détail respectivemsnt
& BOO F st & R0 F le kg, Elle exige "la publitlt des prix par

affichage" st la spécification de la viande. L arrété tolere

™ e
st}
i

au maximum 15 p. 100 d7os dans un kg de viande bovine.
abbats ne sont pas concerngs et sont vendus librement.

AU niveaw de ls boucherie moderne, 17arrétd fixe les
priv selon les morogausr ou la découpe. Les prix de la viande

i gn gros ne concernent gue la guartier arriére qui fera lTobjet
de la découpe. Elle fiwe le priz du kg & la chevilie & 1.100 F.
. La Direction du Controle Economigus et la Direction de la Santé
o

et des Prmductiane sont chargées de 1Tapplication de

cet arrgté.

3

J.4.1.2. La Direction de la Santé et des
» productions Animales (DSPA)

. La DEFA a deus tdEchess fondamentales ¢ en matiers de régle-
mantation 1Minspection de ﬁalubrité gt conseiller less autorités

Lingpection détermine la gualité minimale gue dolt avolr touts
viande avant d8tre CUmmEPﬁiﬂLlﬁﬁﬁ soelle doit Stre propre A

la consommation humaine.
avolr inspsction & tous les niveaux de COommE -
la viande (transformation, stockage, digtri-
ECF:@QUGHLQ immédiate dune inspection eat
la viande du circuit de consommation ou

Dans le premier cas slle crée un
# isoue gQuild =) participant @ le boucher ou
le chevillard.
Le rale de conselller de la DBFA se matérialise guand
P"admninistration de la ségion juge nédcosssaire de réglemsnter
J ol de limit@r }E riombe e Uw participants. Des 1963, LEDUD =t TYC

FEMALr CLie ombrée dTune masse de gagn
patit, o cmmmwr%irtw marginauy, de spéoulatewrs gul au
ﬁumll tentent "la bonns aftfair

Fluctuations des cours du b 3
Ern outre, la preésence de commergants marginalx est presjucdi-

1
t
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ciable aux véritables chevillards car elle aboutit & wume dimi-
nution du tonmage moyen gque pourrait réaliser chacun d"eus. Cet
glément influence obligatoirement la marge commerciale préle-
ves au stade du conmerce de gros, gul, si elle était appliguée
a wn volume d'affaires plus important, pourrait &tre réduite”.

A la page 182 de lew rapport, les auteurs recommandent
"une limitation du nombre des commercants”. DEﬁUJm lors, e

recommendations ont été reprises par LACROUTES et TYD (19467
gt awjourdhui, elles restent le cheval de bataille de la

SR8 sous le vooable de "moralisation du civouit',

Clest ainsl que les professionnels de la viande font
ITabjet d une réglementation et dune limitation. Catte régle
mentation-limitation concerne le nombre de chevillards, de
houchers et de tripiers. SEYDI (1979) rapporte gue leur nombre
gtait finxe r@wp&ttl?ﬁm&it & 12, 250 et 20 sn mars 1979 Aujour-
d*hui le nombre maximun souhaité de chevillards semble tourner
autouwr de &0 selon Le Dr Lo {nformation regue de maniére in-
forgelle de 1linspectewr régional de 17 élevage du Cap-Vert).

]

!..

3.4.2. Les Prestataires de Services

res ﬂtlgﬁ de sgrvices concerne les fonotions gus sont

1 ST le stockage et le trawnpuit Elle n'entraine
pas ung tr W%rért de titre suwr la marchandise awn prestataires
g C

a f
de service. Le plus grand prestataivre de service est évideament
Ta BERAE gqui est sulvie de pres par des agents privés,

FL8.20100 La Sociétd diExploitation des Res-
souroes Arnimales du Bémédégal (SERARD

P ooréde en 1962 sous 17égide du gouvernement
5 s Il gére depuis 1944 les ababttoirs municipaus: de
lle offre une capacité dabattage de bétail 15,000
Foan Eﬁ (tDHtw gspéce confondue’, une capacits de

: gt un taux dfabattage moyven théorigus
hovinsg par heurw et par psewdofils (8Y0 Le bovin
la salle d7abattage (e vite musulman v esst respechtsé)

da & d habillage sous forme de deux demies

il
)
I
M wm
fis
T
s
T

age des
EL!ui@nt
aussi un services do biran
aiul marcheé de détail. Les servicss

oL,

sont rémundrés tels gue rapportds dans

offarts par
la section 2.5,

J3.4.2.2. Transport de la viande par des
véhicules motarisés.

Pligent de préfdérence les aovens de teans-
g agents priveés pour des raisons de flexi-
guTils codtent plus chers gue ceux offerts
#t qu’ils sont moins addguats d7un point de vue

port ot fe
Bilitd, Sig
[RE=U 1a SBERAR

o
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’ sanitaire. Cecl impligue gue dautres factewrs interviennent
pouwr déterminer le choix du moyver de transport. Les bouchers
; pavent entre 250 A4 S00F la demie-carcasse. Le codt du trans
A port diminue aveo 17auwgmetation du nombre de demies carcasses
¥ transportées. Ces movens de transport sont mobilisables &

Foute heures et vers toutes les destinations.

2.4.2.3 Transport de la viande par des
moyens non motorisés

Clest le moyen de transport utilisé pour amener une partie
. du cinguidéme guartier. Clest un transport de trés couwrte distance
qui améne les élédments du cinguiéme guartier al marché situd &
00 m des abattoirs. Le coit du transport varie entre 50 et
100 F par vovage. Les moyens de transport sont des brousttes.

3.4.3%. Les Frofessionels de la viande
gt des abats

Nous nous intéressons seulement aux professionnels de la
premiére transformation ¢ Il s’agit d’un chevillard, du boucher
et des tripiers. Le premier correspond au vendeur de la viande
en gros et demi-gros. Il se distingue du boucher par sa capaci-
- te d'abattage plus élevée ¢ 2 000 t&tes en ﬁ"/wﬁﬁu selon SBEYDI.

(op.oit.)s. Le boucher détaillant distribue la viande au détail,

P

le tripler s oococupe esclusivement de la commercialisation des

parties comegstibles du cinguleme quartlur“

A

3.4.3.1 Le chevillard

chevillard tire son nom du crochet en "8" auguel est

Ta carcasse. FPouw nous, il sst 17agent dconomigque qui
rvigionneg en bovins dans un foirail puu; les faire trans-
gt les distribuer sous forme de carcasses ou de demies
s, I entre dans cette définition des agents 1
différencidés gque la BODRESF, la BERAS, le chevill
18 19 FDRDESQ, Btce..
chevillard est un élément clé de la commercialisabion
e la viande bovine) gul doit faire Vaobiet o une attention

e

wlidre, TUlest pouwr cette raison gue nous avons élaboré

umis & 8 chevillards

: shien gqus nous avons
ite et I grands selon lauw volune d'abattags?d.

Le guide dentrefien comporte des guestions relatives &
Prenvironnensnt économl que st sanitaive du chevillard, & sa
spécialisation, auw tentatives de limitations, aux sources de
financement ebtc...

- Concernant lew wmvirunm@mﬁﬂt gronomico-~sanitaive, les huit
chevillards sont unani a dire gu'ils sont entre "le marteau
et 17encliumse". D7un caté, ils font face & un marché libre des
bovins et de 17aubtre & une fization du prix de la viande par laﬂ

ités & variations ol dans le premier marché resten
céperouter sue le dewsd édme iviandel. En pius
ctitudde crédde par 17 nitaire retombe suar

fis

)

imEpecti



g @t sur euwr-seuwl enent alors qu’ils ne sont pas responsables
de la cause des affections ayant entraing la saisie.

Ile ne pratiguent pas une spédoialisation stricte dans
wne gqualitée ouw une race mals plutdt saisonnigre et en fonction
des relations contractuelles gu’ils ont établies,

Les grands et petits chevillards restent divisés en ce gul
concaerne la limitation des participants & la commercialisation de
a viande. Les grands chevillards sont pow la limitation et ils
avancemt des raisons de dépassement de la capacité de 17 abattoir
bovim, Les petits chevillards sont contre la limitation gui,
s3lon eux, ne peut déboucher gus suwr une "orise de la viande"

Concernant les sowrces de ¥imancementq tous s’ entendent
pawr, affirmer gque la flexibilité du systéme a permis Llentrés
zive de participants. Cette flexibilil st matérialisée
par la vente & orédit. Le taux '1ntéret de 17 argent)

' dve en novenne & 6,7 p.l00 pouwr une ce diune senainge.

2wt

i} bed N'j
ft

ks
ot

5 agenlts

Enftin le systeme de guota dabattage, gul consiste

1Poctrol d%un volums minimal d7abattage par semaine & de

' ez Sociétdés qui en Justifient la nécoessité, a fait
de notre pré-enquite,. La demands d° UbtWUfLUﬁ d”un quota
& la BERAS., Elle tend & récompenser 1seffort

des grands chevillards, 11 & &té «pp*é 16 par les
uHGlel€rdb tandis gue les petits ne voient pas son
;szquwu Les petits chevillards 17 interprétent comme
de proféger les grands chevillards. Dans ce sens le
g ce gue la réglementation-limitation n"a pas jus-
les trols peltits chevillards.

L usage de ce gulde dentretien a permis de déceler une
ition d7intérdts entre petits et grands chevillards gui
Ftre oau centre de la régularisation- limitation. Néanmoins
@t petits chevillardes s’ entendent suw le risgue surajoubs

crds T inspection sanitaire par le biais de la saisie.

3.4.3.2. Le Boucher détaillant

Le boucher esst un professiornmel de la viande gqui se
consacre aul commeroe de détail de i i A i

gquartiers de la carcasse. Dang
contre deux tvpes de buiLhwEE
: détaillants rnon abattants
i ot own volums d’abmttmtc

P A
S ENUE

PEEmiers "
faible pnu; Etre des chevil-

LTar at gul ovont Jusguta la i bution détail.
O achdtent au niveaw de la distribution de gros ou de demi-

GFOS DO x?xdr ari niveaw du marché de détail. En 1978, 376
nt dwpwaé urn dossisr de profe onmels 3 11 en existe
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en réalite 500 selon la DEFA Ils peuvent se regrouper en coo-
peératives qui peuavent bénéficier de la subvention de. 17 étab.
Environ 96 bouchers 17ont déja fait et ont obtenu une subiven—
tion de 10 millions de francs (SEYDI op.cit.). Les bouchers sont
@n prifncipe les parfenalres économigues des chevillards sai-
vant notre mouvemnsnt vers le consommateuwr. On peut les distin-
guer plus finement en bouchers modernes ou traditionnels. lLes
premiers vendent de la viande de bornne gualité aveo une découpe
fing et exposition sur vitriness réfrigérdes. Les seconds ven-
dert au poids sans seconde transformation de la viande

iesue de bovinsg maigres.

3.4.3.3. Le Tripier

Le tripier s’accupe de la distribution o0 gros
des parties comestibles du cinguiéme guartier. I1 traite avec
les chevillards pouwr obtenir & crédit ou au comptant les parties
du cipguigme guartier gu’il revend ou confie & des détaillants.
O a 1 habitude de dire que le cingquidémne guartier paye la trans-—
formation. fAinsi les tripiers permettent de minimiser les frais
dintervention des chevillards.

On classe les tripiers en 3 groupes,

re marchands d” abats roug Cfand e, COsur,

i

i

c o
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iers marchands d7abats blancs {estomacs, bo-

.
T

tels gue la bosss, la gueus de bosuf,
chétent & crdédit exclusivemenl, el

de pisds de b

VALK
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ceuf

T

e pré-enguite gue nous avons deae

réasultats proviennent de réponse

USRI
Ly g

marohands

Tabalts rouges, 4 marchands o abats et 4
de bosut. La pré-enoguite a aussi permis de
1i intérdt attaché auw financemsnt gqui est de

s rw pa 100 Céohdance dTun mois) pour le groupe des marchands

lTouler btaux

3l . Four les marchands o’ abats blancs, o taux est
compris entre 8,60 p.l00 et 12 p. 100 selon la salson pour une

grossi stes

OV P Ay - e P 3 gers gme . P o | HP—
gchéarnce o une semaing. e

de pisogs disent gus le

taus o’ intérdgt est nul.

de gras de la

Ere conclusion, les participan RO
gntes aux abattolrs ocoupent des niveaur differents
alisation,

s structures administratives
une " moralisation" corre
Tyoapporter plus d7équité et guel gue
de lawr inter-

e

iment gue le maro

ecte du svstems intervisn—

acuhait o7y
i td. Les conséguences probalile

considéreds dans les contraintes. Les presty
f

tataires de service Jjousnt un role important
lisation gul se cornfond au bransport, & la

au stockage.




Loges proféﬁsimmnplﬁﬁ de la viande prennent en charge
le produit reésl gu’ils distribuent en gros et au détail.
Les gquantités o abats produits & Dakar font apparaitre
le hesoln d7un groupe spécialisd dans ce traltemsnt par
ppposition & ce gul se passe a 1Vintériew du Sénégal od
le bhoucher traite tout.

Motre hypothésse gue le prétendu mangue de "moralitéd duy
systéme" n’ que le reflet d’un environnemsnt économi gue
complexe avant toul. L7 étude des fonctions de commercialisa-
tion va nous permettre de tester cette hypothése.

3.5. Les fonctions de Commercialisation.

Les fonctions phygiquﬁs et d"échange constituent les formes
grutilitd gu’ajout caonmesrcialisation au produit originai (le

e 1a
bavirn issue d un sys fqna de production). Les différentes farnes
dutilité sont lides & la forme (transformation?, a 17 espace
fransport), aw temps |

T i

{stockage) et a la possession. 11 existe
dTantres fonctiones dont 17 importance ne fait pas de doute. Il
s agit de fonctions facilitantes telles gque le financement, la
du risgque, la gualité, liipspecteuw &t 17 intormalbion.

., on note des foncltions di%iluiluu & glasser dans dn
groupea. I1 s7agit en fait de la réglementation~limi-
ore gt ode la fization des prix.

Nows commengons par présenter les fono
pouwy mieuy saitsie rmmbien elles facilitent
physl ques o’ échan MNous termingrons ave
particuliers gus tusnt la réglensntation limitals et la
Fivation des prix

H

3.5.1. Les fonctions facilitantes.

Les et positifs de telles fonctions se traddissnt
AP e augmeﬁtatlmﬁ des volunes offerts. En effet, une bonne

gEstion du rizsgue sst suivie T une diminution des colbs de
ommzrcialisation gui déterminent la différence constatée entre
prix ad producteuwr et aut consomnmatewr. La gualite
information Jjousnt un rile ioportant dans la coordination
aafsv11u~ de production et de consommation. L' inspection

de saluvritd de la viande met an confiance le consommatewr oul

asnt ainsi protége.

3.5.1.1 Le financement

noement concerneg tous les capitausd immobilisédés dans
da conmerciatisation dans 1 optigue " une rentabi~
les agents eoonoml gues gui Financent le pro-
12 osont le d1uu1¢. le chevillard st les bouwchers. O note
lités de financement qui sont alternativement wubi-~

i

G ol

ol l’MULu+Lndmrwmwnt“

uty

@ guii consiste en une subven -

srde alx bouchers organisédés sn coopdratives.
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La "vente & crdédit” est la modalité la plus répandus. Les
petits chevillards la considére comme rendant plus perméable
Frindustrie de la viande bovine. Cette wmodalité de {financesmant
e fait aw bénédfice du chevillard.
avons caloculé gue le besoin de liguidité pour
as activités des chevillards en 15984 s élevait &
. ards de nos franc La majeure partie de cet argent
a été rendue disponible grice & la vente a creédit et sans inter-
verntion de 17état. FPar conséguent, la vente & crédit crée des
canditions de concwrrence en augmentant le nombre de partici-
pants. Ceci est confirmé par le fait guw en périocde d offre
abondante (moment ouw sévit la vente & crédit) le priz de la
viande & la cheville st inférieur au prix officiesl.

Ern dernigre analyse, le financement constitues wune fonction
impartante qui augmente les volumes offerts suwe le marché et par
se des prix.

1

conségquence atténue la haus

3.9.1.2. La gestion des risques

Liinspection de salubrité des viandes gréde des risguas
suppl émentaires gul sont lidés & la salsie. La viande peut faire
P"obist de saisies totales ou partielles pow des ralsons
o fnxjfm‘n:' alimantaire., Far .“wmpll en 1984, les saisies totales
ﬂur 40 bovins ;7 osoit wun poids de 4422 ko el une valeur

r F. Durant salsies partiellss

divers organes por wune valeur de 8,359,030 F. Ell@ﬁ
aeulemsnt la viande bovine 3 elles ont crée un om
al de 11.875,5330F {(statistiguss des abattoirs d@

Bt

a mEme anndég les

a‘
pu
£
[y
m

W

§a zsalsie constitue en réalitéd um coldlt supplénentaire de la
natlum gque ls chevillard “"rationnsl® finilt touwjours par

“. Far cmﬁaéqu@ﬁrmq ne pouvant transférer o ooldl ad
aub diouwla o
L i mmxﬁd oL sai comatite
& bte du disponible qui pe drdlever 1s Nivieauw
e Cons ummaLlun par t&te d’habitant.

i

il offtrira

offirira lul aussi

& wie

Teur
gl @

interrogd O \h@wil
Lion de hels
proverant de sones
e Pllards disent gqu™i
;1. B prév1<1wﬁ e isies pa

1 . la stratégie ne marche pas.

La mudu}ifﬁ cowrante o achat des bovins est 17achat par

1H pujd e chevillard ocbserve le bovin, an déduit
pu1d¢~|arhahww gt il peul Bn tirer. Toutes esti-
idﬁ st & 1 origl

el pedt avair wn oot nédgligeable pow le ohe-

i :'.\(]5 L2,

P S ST |
gerneral  wn

LN IR Qe
P ILAY les salsies

@ derreuwr suwr le poids rdel.

sxpériment &,
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En effet, on suppose gu’il fait une errewr trés faible

alt détriment du diouwla. Far contre, pour le jeuns chevil-
tard, Verreur peut constituer an handicap majsur qui provogue
sortie rapide de 1Tindustrie car 11 n"a pas encore acouls
Iespérisnce.

Néanmoins, certains auteurs & 1Mimage de Staatz (1979)
trouve gue o’ est la modalite d’achat la moins colteuse.

Ces deux formnes de risgque sont indirectement lides au taux
de rembowrsensnt des delttes. La saisie et 1Terreuwr destimation
tendent, en ef a se comporter comme des coldts supplémental -

Fes difficiles & trancsfdrer, Coci est dtautant olus vral au’ uns

S

& transfédrer. Coci est davtant plus vral gu’unes
situation de monopole n’existe pas pouw favoriser wun tel
transfert.

3.95.1.3 La gqualité de la viande

La gualité de la viande offerte aw consonmateurs L n
paramétre important aussi bisn pow la commesrcialisation gue
pouwr la production de viande et sa planification. La viande
"extra” ne correspond pas, le plus sowvent au Séndgal, & une
finition poussés du type 'wviande & griller". Elle correspond
plutdt & wne viande charnue & couvertwe gral sseuse acosp-
table. Elle provient 2n général de la grande et ou petite
& Mk ol =y donoe 7w systéme de production plus codteus.
~Laing aublsurs cités par Staats: affirme gue la viaonds
gutra répond mal awy habitudes culinalres des africains de
ousst. Cependant aveco 17 évolution des revenus at du coit
Popportunitd odu temps des ménagdres, wne viande charnue
sera prisdés. En Cote—d” ITvoire, les revenus courants (19790
I op. 100

nfont permis de payer o uns prims de gualité de
au dessus du choilx, viande maigre.

La qualité bien définie =t
ordonne les activités

- e RIS Ao 1
FEmuneraeg

=N

e revenu actusl des consommateurs ob les habitudes
1
1 H

mes de Finition ous
4
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chevillard par le boucher ou grice aud relations contractuslles

villards nouent.

gque les ohi
001040 L information

-} B

Loinformation concerne en premier lisu la structurs de la

Viamds aw nivead des abattoirs.

b dérivée de la structurs de le demande finale
Une dnformation correctement collectés dait
s & opour conoerner U les parti (bl

Pravans déia souligng, elle doillt pe

1

itoipa

E 1ol Y

o Com
de répondre aux gquestions od, guand et comment.
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LUbinformation emprunte des canaux de circulations pour
att51nrre za cible. Elle remonte vers les zones de production et
vers les pouvoirs pubilics & particr de son point de départ qu’est
le consommateuwr . Aujourd hudl Minformation & destination des
podvioirs publics est médiocrement exploités par ces derniers.
les orogrammes o ¢ COrE 1linwn1 une preuve patente car
l@ﬂ!m débouchés :

B

JaDedad Llinspection de salubrité de la viande
Crest wune fonction de "vomaecolalisation” gul a pour abjet
& Ftir@r la viandsg impropre & la consommation humaine et ds

arter des circuwits de consommation., Son abjectid essentisl

la protection de la santé du consommatew . LMinspection de
uhrite a la limite orde un cllmat de confiance chez le
CDﬁCﬁmma+PUF oui tend A augmenter la consommation. Elle est
assuree par 1l inspection régionale de 1'élevage de Dakar. Bes
effets pervers sont représentes par la orédation de risgues
supplémentaires 1idés & la saisie.

T.09.2. Les_fonctions physigues

e bovin doit nécessalivement changer de forme pouwr avolr un
intérdt pour le consommatew de viande. La délicatesse de la
viande {(lide & son état de salubrité) exiges un stockage de 24
hewres au moins avant distribution en gros. Le transport con-
nect le marché de gros & celul do détsil. Towbl ceci montre
Pimportance des fanctimmﬁ physigues qui rendent dis panlb e le
produit . =ma forme souhaitds et 2n des lieus approprids,

4 le @auel wn proguit
du bovin trangformé viande). Ce
’abattag&q s poursdit par 1 habillage
Anlt par la sdparation de la carcasss en
wu]wnEHt du cinguiems guartier. Ay niveau
bavin, on ohserve plutst des demles carcasses
guartisrs du mEms cobé).
neformation dtait faite par des dguipes de tusurs
Vumunéréﬁﬁ g mature par e guton appelle la
L LEDUC st TYD (19673 détermine la composi
ctumi gre comme sult @ Dosse, guegs plos ous
rents, hampe, ongiet, collier, bovau, sstomsac,
épluchages et gralsse. Selon les auteuwrs citdéds, cette modal itd
i rémundration orés un mangus & gagrer au chevillard de 2000 F
par bwvimu C@% qnfﬁurﬁ raconnandent son cenplacement du fait
...!‘A . ,.

e

tion

[ 3 RS, FOgnuirmas,




o é):“..

Avgourd hul 1a SERAS prend en charge tout le
de tramsformation. Les agents de la transformabtion
couveiers salarids. La transformation est un service o

1
#te towt chevillard procédant par abattage

sous-produits tels que le sang b le contenua
gqui ne sont pas encore valorisdés. Concernant e
i

SERAS a un projet de fabrication de farine de sang.

cranstormation, en isolant un cinguisme quartisr

(1l nombre important de bovins abattus impligus une
Lsmationd a donnd naissance & la hranche de tripisr. Ells
canfére un monopsoms & la SERAS gui achéte et traite
dee -hovins.

S05. 2.2 Le stockage de la viande

g obligatoire de

dande bovine est vendus aprés stocka
Il est fait dans les

o oTest un stockage de ressuyvage.
des abattolirs de Dakar.

Lanadl § /1

Le stockage de 24 heuwes répond & une exigence de salu-

brite tandis gue celul gul suilt Mstockage vral"™) reléve d'uns

ie de commercialisation.

e viral pernet de minimiser les i

rarticipation) du chevillard (ninimise les visites au f
Miaroyel. Vu sous cet angls, 1 attédnus las

5 des prid au consomnatewr .

Le stockage conshitue un autre service g offre la

ai chevillard., La responsabilitéd de la SERAD concernant

& détériorations de la viande stockée ne va au deld de 3

e de stockage.

fa
-

e stock

iliéds A
!

] 1
iraill
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K
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20,27 Le distribution en gros de la viands

st des abats

i

5 2 fonchion de distribution commence guand le chevillard

o L carcasses des chambres froides. Ells se poursuilt par
= du guartier arriére de la demi-carcasses. De quartise

orgs jusqutd la dewsidme cote thoracigue. Lorsgu’™il

d*un bovin de cholx extra, 11 est destind soit & la

LB mouerng oL uneg autre clientesle aisde. Un chevil

; ier tel gque la BORESF compte Farmi s olients !

chers modernes. Lss avants et arrigres (issus de bovins mailgres)

aux bouwchers traditionnels. Cecil n'est pas tou-

gn eftfet on rencontre guelgusfois dans les mnarchés

e gqualitér.

2

11

o @

g

g quartigrs populaires de la viande charmue de
. Cette distribution de gros intéresss: 3

guartier dont les différents composants sont vendus par
chevillard aux difftdrents tripisrs qui fréguentent les
K L bodgrie sont des grossist i

gitionnels ou confiant lew ma

~avandent auy boushars bteae

aie A des détail




La distribution en gros mnet en contact chevillar
at bouchers 3 un o6té, chevillards et tripiers de 17aultve.
Elle peut s’ effe - ' & des relations contractu

dont LTautre par
Lés (hopltaus,
& !

pirivés,
mimiwds. L

ainsi distribuges en gros doivent
; de vente ou de consommation.

1i e

Z.5.2.04 Le transport de la viande

e est souvent représentde par les collectivi
;mitanriﬁrq armés eto.?) et des agents dconomi-

21 ] s

T s7agit o un t”wn;pu«f de distribution au détail gui Joint

arrchés ¢ les abattoirs marchés da détail. Les
zjionnels de la viande

viennent acheter st faire acheminer la viandeg vers

Le transport est un service gui apporte wune uwtilité lide
& 17espace géographique. En effet, la vente au détail se falt
§ ol }" K

au marché. Le transport permet ainsi aux ménagéres de minimi
lee coite dapprovisionnemsnt en denrée.

Fouw l& boucher, les volunes journaliers vendus dtpmﬁduhf

de 1Theure diarrivés de la viande au marché. Cles ainsi
le moven.de transport wtilisé sst important pouwr les obje
de vente du boucher. Ceci swpligue pourguoil les movens de
ports gul sont disponibless & btoute heuwrs sont pPlus wtilis

25,3 fAutres foncfions

I1 sagit de la réglemsntation-limitation et de la fisa-
tion des prix gui =ont dévoluess & des structwes administra-
ives., La "mecessite” diune réglementation-limitation ress
ement des éfude¢ de LEDUC &t TYD (1267F) &t LACROU
19670 Elle doit concermer selon, ces autewrs, 1
vl ﬁhmw1i19rdﬁ tripler et houcher gue 17on pour-

I v aly g volume dabatt .

i les modalités de vente auw détail et

{abolition Jde la vente & créditl.

SUTCessiY
]

eesions de la viande

1oms pressants des auteuwrs iim

regl emant o
s 1RT7. O é
Tapplication (

20,

F l"r“j :'...;{""‘

e A
le déc

S preamie&r en mars
les conditions d7 accés
chiffre d”a-:«xrb annuel de T 000 000 F ogui devaltl

I17achat &t 1 "abattages de bovins estim " tonne
Le nombre de chevillard ne devalt pas dépasser 12

de bouchers &dtait Ffixgd & 290 =t
sxoluait la motion de bouchesr—

isés dans la vente au détail
leurs dtals.

Mw bouchers st de tripisrs., F Jlait
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dhﬂltmmf“dw*di]]q“f pows éviter une intégration verticale par-
tislle. Clest, i les awtoritds, wune forme de "concurcence
déloyale" dirigée contre le chevillard., Larrdté ne connut

pas d7application et fubt remplaceé par un autre,

Llarrtéd de 1980 revise dans le sens de la baisse les con-
ditions o acoe 11 raméne le chiffre dJaffaire & 1 500 000 F
qui corresponcd A4 120 tonnes de viande., Le nombre de chevillard
devient 40 =sans changement du nombre de bmuaherﬁ e
tripiers. Ce rnouvel arcr&té (n® I222) a &té weé A 1M éohec.
jourd T hul, selon des discussions H‘Dth]]EE avec 17 ins—
pecteur régional de 1"élevage, les tentatives de réglemants tiﬁﬁ“
Timitation sont towjouwrs & 1Tordre du jour. Le nonbre de che
illard sera fivd & 60 selon VMinspectew . Les économistes,
iy tiennent heaucoup & un nombre élevé de participants.
Ern gftfet, olest 1Tune des conditions fondamentaless A un envirop-
nement de concurrencs qui est, d7un point de ovuae socialy plus
recherché,
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Lrobjectif avoud de la réglementation est une “"moralisation
du circuit" pouwrtant les marges béndficialres rapportés par les
principaus antsurs ne nontrent pas d'exceés ou de rente de mono-
noliste. 11 ne découles pas de notre approche fonctionnelle un
bw%ﬁ rnode limitation : participants dont aucun e jous une réle
L &'w de_participanis gu’'on_vewl assimiler &

le reflet dautre choss @oune con-

mﬁwr..ntf“

2 La Fivation des priy

R

A Sdndgal, 1 7état fixe les prix des prndw*tﬁ
agricole il publie dans des arrEtés interministériels.
'Oh1w|Y1* de 174tat, les priz ont une importancs
rtiells,

i
Ouelguse soit 1

une variabls économigue importants
g processus dTallocation des ressouwrcess. 11
ripuld powr stiowler soit la production, soilt la
¢ . En wun mot, o'est une variable délicate de par oss
mplications dconomigques @ redistribotion, incitation.

j
|
o]
i3
1
b
=
4
+
o
b
]

z constante tend & decourager
L e la salsonnalité de Moffrs,
svetémes de production ne
v oa différencistion de leurs
ion de 1Toffre de viande en

L A e coreespondent dee
une meilllewre structuration de la
pmut zarvie de base a 7évaluation
isssments destinés & la production ds viands.
La tuu,wmwrt1+1wn*31m3tn+1um et la fixation des prix vont

Cette influsnce gui découls

dans 1"allocation des

fonctions o t:‘..,h..—tﬂt__;
rig :

o

5 opri,

i f*Fwt’“wH‘E

i
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.04 Les fonctions d7 échange

modalités divers
t. l’ﬁllmcatxmn de la viande en gquantitéd et
marchés,

Lrachat /vente de viande reconnait o
jwnt 1a résultante
!4tm

¢ diFféront:

il

5‘3

T.E04.10 Lhachat /vente

-;Vﬁau deg abattoirs, cette fﬁﬁﬁtimﬁ &
gul wvend 4 différents 2104
la modalité la plus clmu
non contractuelles,. L
gl vendent aux bhous
plus en plus des rﬁld%an»
2t une autre partie gqui p@ut Ef'n
ollectivité, Citons comme exemples

gntra
gent privé

tion de

- E.C.RVE.F (Entreprise pow la Comnerciali
viande! dont les partenaires sont Le Dantec (hiapith
Mdao, &t Massata Samb.

— SOCOVIA (Sociétéd powr la Commercialisation de la

qui oa powr client le Club Méditerrande.
- Souleynmans Dia entretient des relations
‘aver 17 Institut aire de Technologis,

1"Eonle Natio omie Appliloguds,
SGapeurs Fom

}

e £l

© 5

Viande

:['

ﬁiverﬁlf

a4k

La SERAR, la SODESF st le FDRESD peuvent entretenir ]
Elles donnent en géndral droit & un

do A la BERAS,

relations mefrxffHWYLv

3 g%, Ol sont
& bﬁucheri@ traditionnelle cu
abion de la viands & ces deuw

& Rﬁﬁ Fole kg powr la bowchsrie traditionnelle

a;"1¢+ﬁ boucherie moderne.

ranctions de come
st
Cendent

différond
i bution
nert de

Zeoh Les contraintes des participants pri

cmigue du terme transdorms
s opltimale guantitativement
Jemant, : 'nmtralﬁta

dans

imale an
un syshé
de mani &re Fem g
constitus unes ocontrainte tout comm
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est wne autre. Les contraintes proviennent de 17intervention
dee participants mais affectent le bon fonctionnement des
chés deg bovins st de la viande bovime. Certaines relévent
de I’iﬂfGFVmeimn de IMadministration et dautres de cslle
1 agent privé, '

may

J.06.01 Contraintes dlorigine administrative

Elles relévent de 1 7intervention de !"administration dans
la fixation des prix st dans la limitation de la participati

Les grands chevillards dénoncent un dépassement de la
capacite o7 abattage de Dakar., Ceci impligus gue TP nombre de
participants est pléthorique (selon leuwr déduction) et par voie
de conséquence une limitation des participants en constitusrait
une solution.

Four analyser un tel phénoméne partons des objectifs de
consommation deéfinis dans le VIé plan. L7dtat sénegalais se
propose de relaver la consonmation de viande par t&te d°ha-
bitant de 12 kg & 1% kg. Une entrée libre des participants
aura pouw sffet d7augmenter la concurrence st dono de diminuer
les prix auw consommateuwr. La demandes en viande dépendant de
son prix, va bar consédoquence tendre & augmenter et la consom-
mation va suivrsa. En effelt, malgré les prix officisl lemnent

géterminds, le priv de la viande tend & fluctuer & tra-

vers les qUﬂHfltﬁdu Crest ainsi qu’en période dabondance,
1050 g sont vendus pour le prir e1* un kgn

zammgwaaﬁaaamu”ﬂ conflit avec
tine par le plan.
Muel gues diowla se demandent 1 sffet guauwra la limitation

S les dettes déja contractédes. Des chevillards endettdés peuvent

ire 17objiet d7une contraction. Guel sort sera réservé aux
d? tes quiils ne peuvent plus ps B
La limitation peul aussi constituse dne contrainte gqui
traduit par une fuite de capitauy vers d7autres scous-secteurs
En sffet une contraction du nombre des participants s'acc
grie o urne fulte des capitaux des participants contractés.

FEET

C O™

L2 Dontraintes Porigine non administrative

abats constitus uns contrainte
qui tend & diminuer les Tumes de viandse gui atte 'gnﬁﬁt
sffectivemsn L. BEYDI et GUEYE (1982
ﬁVd}UWﬁ salsies h ]&}&11 kg sur une périade de 10 ans
(187180, Ce chiffre correspond & un mangue & gagner de 7
millions par an powr 1M économie nationale. Cfest aussi une
diminution de la consommation movenne par t8te d 'habitant alors
que le prix de la denréde a été déia p»vé"

DPurn point de vue micro-économiqus, la saisie augmente les
risques de défauts de payemsnt. Clest ce qui failt dire & ROIIER




(19773) qu’il faut une stratégie de lutte contre les saisies Infuiile
réduire son impact édconomigue. Cette stratégie consiste en un
dépistage des causss isie au niveauw des abattoirs et en
. ITetablissement d une carte sanitaire du Sénégal . Chague oal
& saisie est wuppmﬁéﬁ FaevElis un caractdre régional ogui sst A& la

base de la prophvlaxie.

s (e

marchés de détail dans la littérature a

sification des boucheries et un recense-—
ment des partic Ern ma connal ssance aucun aubeur n'a dtudié
la structure de nde de viande gui est aussl importante

. aue les ﬁtratégléc des p«%%mnmm concartant 1M offre de bovins.
. de détail constituent des places privilégidées

pour étudier la structure de cette demands en viande. bNous

allons dans ce gqui suit suplorer une approche de ce marché,

l.a descric
gte hasde sur

Z.7 LA DISTRIBUTION DE L& VIANDE AU DETAIL

Le premier brmuil]on de ce travall sarrEtait au niveaow du
marché de gros qui représentent les abattoirs de Dakar. La
lacune esssentielle o une tPlIF délimitation (dune dtude de la
commarcialisation? guielle limite son intérdt. Nous n’avons
pas su le temps el dTélaborsr une méfﬁhdnlog1w at de la
- mettre en applica . Dur 1@. conseils de la mission d7appud
[OUF travail, bﬁm@ Nos Fecharches sur une revue
ge la littératures. ; 510 sl suggdrd de dégager e
gl auralt da Ftre fait et 17intérdt o’ une tells démarche.

£
]

chés de détail st modalitéds de la
distribution de la viands aug détail

ia avl gétail se falt dans d@ﬁ

” Timuw RN mtes 170 a 1'habitude de ol
BT O B @ e “traditimynell&“u Elle se faitl
dalités e : of-! ol i dres,

"europdsnnes”

ainsi appslées & causes de lewur
deusxidme transformation qui v a3
(1578 apdrations de parags, de
LU [ ai” tie J.H!].Jur tants
marchés sont géndral ement
: 31 boucheries modernes. Ils
patvent Ftre intégrds & des rayans de supermarché (S6MHM,
Filfili, P X ok Coa un marche public polyvalent (Fermel
par axemple) ouw Ftre isoldéds. Ils sont relativemsnt bien édguipés
en chambre froide, vitrines réfrigérdss et en atelier pour la
deuw i dme ~ormat i

2 bowchesrl
clisntele et du proc

ligii, En sffet selon
cles dédoco
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L

vents sont Figuéas.
gl sont F 5 oswivant les L
prix ode détall varisnt entre D200 F le kg

déchets selon 17 are8hé
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Ces boucheries s™approvisionnent en viande en achetant des
arvieres de bovins de qualité au niveaw des abattoirs de Dakar.
. Au T0 duillet 1982, 68 ¥ des ventes de la SODRESF dtaient achetées

par des "bouchers suwropédens
S.7.108 Les boucheries traditionnelles

LA Ce cirocuit permet 17approvisionnement en viande de la
majoriteé des réesidents de Dakar. & 17opposé des boucheries

4 modigrnes, on ne peut pas parler de deuxiéme tre sformation de la

viande, les bhoucheriss traditionnelles sont disperséss dans les

marchés polyvalents tels Sandaga, Tileéne, Gusule Tapée, etC...

Le Titterature rapporte peu de movens de stockage de la viande

mals beawcoup de choses peuvent avolr changé depuis 1963,

Dans ces marchés, la viande est vendug auw poids ouw en tas
par des houchers africains. La vente au poids concerns las
gquartiers avants acquis au niveaw des abattoirs, elle se fait
AVED OS.

Farallélement existe une vente en tas gui intéresss
gendral ies abats rouges et blancs. Les tas sont compo qém de
muscles rouges et blancs, de graisse et dios

Récemment ont été notés des kiosgues ol l’mn viend de 1a
viands aveo ou sans as. [ls sont en géndral situds dans les
. quartiers ol vivent les classes movennes (Sicap Mermoz, Baobabe,

Diguppeul , FPoint E ebtoe. ..
zilste aussi des points de vente (i
- an ftas suw les routes ampruntdss par les ol
&

N

abats

plus pauvres
fa 17entrése de Pikine st auw passage & nivemu des abattoles?.
Egt-ce lg début dume différenciation géographigus de 1a
structure de la demande de viande
* l.a BODESF a son propre civouwit de distribution gui améns la
viande jusgu’a la maison du consommatsur,

Z.7L10.E Civouwits particulisrs

. Il s"agit des marchés que constituent les cmllEctjvitéﬁ

. telles que les hopilitaux, les restawrants universitaivres 17 armée,

marchés importants qui font 17ob-~
ien acousilliss par les chevil-

17 o et

.1% Tivrde aux ubtilis

les prisons e#toc... Ce sont des
jet de r?lubwmn- e

On peut dono o
at détail sn marchés suropd
marches traditionnels, on
darns les marchés polyvalents
b Tu1RE g oviands. Fhawuw
ra o bien part

trnm1t1unw

les 11%ux de wents sl
nﬁuwmﬂr'hea
nté par wn byps

ef




FT.7.2 Les consommateurs de viande

LEDUC &t &l (op. cit.) classent les consommatewrs en 2
B catégoriss selon lsur niveauw de consommation de viandes. Dun
& Laté art note des "consommateurs privilégidés" gue représen—
tent les co s @t v expatrids, De l’qufr', on o a la
"grande masse 25 Consommatesirs caractéris par des revenus

.. moveEns voire

¢ S.7.0201 Les consonmatewrs privilégids

CE

Eﬂ
e

sont en géndral les p ations non africaines et les
collectivités qui sont regrou 5 sous o vocahle, LLa diffé-
rence des niveauw: de consommation est die soit au revenu st
ax habitudes alimentairss des expatriés, soit aux objectifs de
consommation des collectivités., I1 & été rapportéd um niveau de
consommation de viande de bovins de 35 kg par an et par t&te
pour les expatrids. Celul des collectivités est trés dlevs
100 kg par an (lvcées, armées, prisons, hépitaux, etc...).
TROQUEREAU rapporte gue les niveaur de consommation dans
Iwa@m gtalient de 9,3 hg ez hﬁwu{ par éléve et par mois.
de conscmmation gzt seulement possible
au financement dﬁ
. Mous AVENS ol L
suropeéenne qui a
reavenu autorisant
- collectivités montrant
Pétat gui Finance! san
particulidrs. A 170 2
sxiste e gque 17on appells la "grande mas

demands de viande d'une clientéle
de gqualite bien définies sl un
De 1 autre ocfté, les
onganmation de viande élevée (o7 est
11y osnit attachd une gqualité

cEs grovpes de consommateurs, il

s des consommateurs,

- g o, R 1 | PO R Je— o= P oy PO,
7.2.2 La "grande masss' des consommateurs

ternes, bous le

:{C:

CROUTS regroups sous =
qui nie font pas partis du groupes ci-dessus. CFest
visianner en viandes dans le

masse” gqui va 7 appr

populaires en v achetant la viande au poids ou au taan Ell@

consomms la gran ﬁ@ pﬂrfvw des ava de boeuts et des arriéres
rougss et blancs.

de bovins nmJ l_.j] o5 ol ier
consommatewrs gque

Trintérieur de
: du pu}ﬁi de vue démo-

1 o s
w J*........._ =

pour_la o
ail at des consommatewrs a &b
~ature. La littédrature sur la
a pas traitéd les rrﬁuﬁénﬂw
ntavons pas ew le temps
polrguonl nous présentons

L7 étude des marc
basde sur la revue de
commercialisation de 1la 3
de structure de la demandes.
de combler cette lacuns 3
e ogul auralt dd Ftre fait.
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.8 CE QUI AURAIT DU ETRE FAIT

MNous sommes partis des prémisses quune gtude suhaustive
de la commercialisation dmlt déboucher swr une meillsure
% gvaluation des stratégies de production. En wn mot, notre étuds
aurait dd nous permettre d"“w]UHF les ~erentes stratégies
de production de viands en vigusur au al. Nous n"avons pas
- gu le temps matériel de pousser ce tra ) TE une anal ys
fing de la consommation et de la demande de viande. Nous alloms
v penayer de dégager oo ool awrait di Ftre falt pouwr compléter

e travail.

La consommation constitus ls stade Final de la
commerclialisation. Elle en est 17un dee stades les plus
intéressants de par ses imp}irqfinnﬁ pour 1%évaluation de
atratégie de production de viande. Nous avons déceler plusisurs
marchés de détail de la viande répondant chacun & wne demands
bien définie. La théorie dconomigue nous enseigne que la demande
est fonction essentisllement du revenu, du prix de la denrée
demandée et de celul de ses prochese substituts et enfin des
préférences des consommateurs.

Les préférences referent

tant donnd son revene et d impliguent une certaines
. Réteragéndits du produit oud de choix. la viands en
conetitus un cas 3 =20 effet on distingus au SBéndégal les viandes

]

le consommateur fait,

hovines sulvantes

— La viande maigre provenant de bovins issus de
svatémss pastoraus et agro-pastoraux de production.
- La viande charnus provenant de boving engraissés
- issue o embouchs paysanne ou de bovins sortant de patuwages
dihivernage (embouchs en vert).
. - L viande tendrs gul provient de 17enbouchs inten-
ins de gquatre ans., Cest la bmnn%
ricdy

[N My

td.

I

i ve e tJ\‘\ i

¢
H

r‘?‘

-

m

W g cod oy 9 " RV (. Ay e
viandes qui lul confére sa

% STAATZI a dtudiéd lss préférences des consommateuwrs en Cote

A Ivoire en vue Tune gvaluation la pmlstiqum d” embouche

bovine, Il en déduilt gue s populations ltulhtun@ perocolvent
de gqualitd mais ne la pﬁnamm pﬂ» Tau stade du

"martre" st ou si1148Y., L7 aut Lne augmemfafimm du

du cont dtopportunité du temps de la ménagére ivolrisnes

la notion

fi

([GErs

resv@nn et
vt i

traduire par o une demandes plus inportante de viande

“ de gualité {(tendred. Neanmoins, Eelan Trauteur, ni
oitudes culinaires actuelles, ni les revenus n’ *autorisern

h%1mr pour une edtension de 1V enbouchse bovine.

dviter de swinvestir dans un payvs ol 185 ressourcEs
nows devons procéder & une struchure dumﬁxd@ aur la

Shs Elle devra qumn11takn{

11t‘fi{ Elle devra autires viang

r-l"'

e q
fovineg, caprins, volailles,
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En effet, o'est peut &tre 17ignorance de la structure
hétérogéne de la demande gqui justifie les recommandations
allant dans le sens d’une extension de 1 embouche de finition.
I1 nmagparayt pas un pouvoir oF mghmt o des habitudes culi-
maires guil pulsssnt vm?nrtuw" une telle production de gqualité.
11 apparairt dés lors guune structurs correche de la demande
de viande au Séndgal est un impéraltidf.

Cetude de la commercialisation de la viende révéle uneg
structure complexe. On note des participants directement
impligués dans le comnmerce de la viande ¢ ce sont le chevillard,
le boucher et le tripier. A C8té de ceux-la, une structwe
administrative est présente & travers la DCOIF st la DSFA pour
fivsr des priv de la viande st garantir sa salubrité. Une
troigiems structure que nous avons dénommée les prestataires de
service, arganise la transformation, le stockage et le transport.

Mous avons appris gue la transformation des bhovins en
viande constitue une phase délicate dang 17ensemble du proces-
sus. Elle se condfornd & 17intervention du chevillard dant les
phases névralgiagues sont 1estimation du poids des bovins st
l’iﬁEDEutlﬂﬂ de la viande et des abats. Ces deux phases sont
=W

=

or
i

wirces de risques quil ss répercdtent sure les performances du
vahéme & travers un prix au productesur plus bas et das
quwnfiffr plus faibles offertes au consommateur.
Entin nous avons vu guiun priy officiel unigues pouwr les
différentss viandes introduit des distortions dans le marché st
rand un madvals service a ung bonne allocation des ressouwrces.
Movs allons dans le chapitre gqui suit 1y i d
catinns de Lmtt@ dtude powr le sous-sectew de 1'élevage dans
ma globalite,
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CHAFITRE 4 IMFLICATIONS POLITIQUES DE L"ETUDE

Ce travail a sxploité des approches complémentaires
explorer son oblet @ oune revue de la littérature sur le aitjet,
PTusage d'une matrice des fonctions et des participants et des
preée-enquites sous forme de guide d'entretien. Les pré-enquites
ont portéd sw oun échantillon réduit gui limite la
genédralisabilitéd des résultats.
Certes, la généralisabiliteé est recherchée, mais elle ne peut pas
Gtre 17 objectid de ce mémolre qui doit esxplorer le terrain de la
commarcialisation des bovins et de la viande bovine pour y
décsler implications en matidre de palitigues de recherches
SCOrITmL QUEs,
Les travaus précédents ont surtout insizté sw la liste
agents spénialisds dans la commercialisation ou bétail

Ta viande, "Cette approche institutionnella” & perals
de décrire les agents privés et publics qui interviennent dans
la commercialisation.
Elle a aussi favorisd le développement de préjugés & 17 encon-
tre du systéme traditionnel gqu'elle considére comme archailque.
Mows avons été ainsi amends & utiliser une approche fonction-
nelles gquil est hasde swr "CE QUI DOIT ETRE FAIT" pour rendre
les prodults disponibles aux lieuw, aud moments et sous la
forme voulus. Elle nous a permis de rejeter des préjugéds qui
tendent & devenir persistants.

Mous avons vu que les bovins font 17objet diune caollecte
primaire & partiv de points aussi disperséds gue les différents
Zome Sylvopastorale. Ensuite ils sont regroupés au
te de collecte secondaire par ] de brousse
st Mbhar en sont des sxemples). a ode foi-
alors le relais des premiers pow acheminer les
les diffédrents marchés de consommation. De Mbacké &

Touba-Toul , les marchés traverséds sont mixtes olest-id~dire gue

oe sont antant des marchés de zones de production gus de con-

Des bovins {duwrant C periode dioffre abondante’ sont
retirds du Flux pouwr serviv de capital pouwr une production
d7une viande boving de qualité. Cette derniédre rejoindra
plus tard le +lux des mols de juin et duillst (périods

ES

limitémy.

Au miveasw de chague marché, les téfankés ou cowtiers
Togeuwrs jouent une fonction de prévention de litiges st/ ou
de bangquier. Il a é¢té montré combien la suwvie du systéme
déperdd de ce "cadre juwidigue" et de la "vente & crédit”

les bienfaits notés au stade de la "vante A
les bienfaits notés au stade de la con-
al e 1Mintervantion du téfanks
slevies, donc

des guantités de viande plus #levd
|

hausse des priv.
chaevillard, qui est 17agent de la distribution de la
grogros, réoupdre le bovin du couple dicoula-téfankeé st

i
la cirouit vid, Nous savons soulignéd ogus les

safs CTOMDTaEr
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(i oradit et a 17estime) crésnt un risgue
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4.1 IMPLICATIONS FOUR UNE POLITIQUE GENERALE DE COMMERCIA-
LISATION DES BROVINS ET DE LA VIANDE

Miotre étude révale tyols

% sous—tendre des rrmpr,fxaw
commErci alisation des

L e notre dtudes

qui pelvent

O

du sy
Il

- l.e facteuwr

réduction des p@r{ﬁrmanl
— La "morali
mentation—1limitat

jmum urr rale important dans 1a
‘.,m,_.
chu ciroult” proposde A bravers la

ﬁamh¢ﬁ pas Etre une option Judi-

- Des statistigues +tiables font défaut.

Nows allons dans os gqui sult pré

e réduction

i
it
1]

propositions pow une stratdgl
g risque.

Ime argumsntation an défaveur de la réglementa-
~ion-limitation.

es propositions pow améliorer la collecte de
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Ces dioula pouwrraient ainsi rédaliser des 4conomi
d7échelle (nonbre plus élevé de bovins collectés par
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ANNEXE I : GUIDE D'ENTRETIEN AVEC LES PASTEURS (11 pasteurs)

1. Nom du campement ou village
2. Foirails fréquentés
3. Préparation d'une campagne de commercialisation :
- Facteurs importants & considérer pour cette préparation
- Comment vous obtenez ce ou ces facteurs
- Trouvez-vous ces facteurs important {:J Trés importants l:\

Sans effet | |

4, Modalités de vente utilisées

~ Usage ou non d'un courtier ?
- Pourquoi utilisez-vous un courtier ?
- Vendez-vous a crédit ?
- Aviez-vous l'habitude de vendre & crédit ?
-~ 81 oui, avez-vous ou aviez l'habitude de demander un loyer, de l'argent ?
~ Si oui, & combien s'éléve ce loyer par téte de bovins et pour combien
de jours ?

— Si non qu'est-ce qui expligue cela ?

5. Réponse 3 l'incitation économique (& travers une augmentation des prix)

-~ Un prix plus élevé vous induira-t-il & vendre plus ?

- Y a-t-il une limite a vos ventes 7
6. Habitudes de commercialisation
Vendez-vous exclusivement des bovins adultes[:l Des taurillons ou
bouvillonsl:l ou des veaux ]:]
Si non, quelles catégories (taille) vendez-vous en temps normal l:I

en période de crise (sécheresse) | |

La catégorie dépend-elle des motifs de la vente ?

7. Pensez-vous que le téfanké soit limité dans ses fonctions, par qui ou

par quoi 7




K

ARNEXE II : GUIDE D'ENTRETIEN DIOULA

-

10 dioula ont été exposés & ce questionnaire
1. Nom du ou des foirails fréquentés
2. Utilisez-vous toujours les services d'un téfanké ? Principalement pourquoi ?

3. Si vous &tes un dioula de brousse, quelle est la partie de vos frais la
plus élevée ?

Prix du bovin rapperte a son poids,
Frais indirects de prospection,
Autres,

Pourquoi.

4. Pourquol restez-vous dicula de brousse au lieu de dioula de foirail ?
5. Quel est le moyen de transport que vous utilisez le plus ? pourquoi ?

6. Exploitez-vous toute la chaine de marchés le long de l'axe Dahra-Dakar ?
Si oui, pourquoi ?

7. Si non quelle portion et pourquoi ?
8. De guelles sources de financement disposer 7
Vente & crédit ?

Banque (source formelle)
Autofinancement et autres.

F

9. La vente & crédit est-elle toujours courante pour les périodes suivantes ?
Oui Non Pourquoi  ?
Mai-juillet
Aolit-octobre
Novembre-janvier
Février-avril
10. La notion de qualité de la viande est-elle importante pour

votre clientéle particuliére ?
la rapidité de la vente ?

11. Quelles sont les différentes qualités reconnues dans le milieu ?

12. Etes-vous spécialisé dans une qualité de bovins ? pourquoi ? pourgquoi pas ?

-«

13. La qualité est-elle liée au sexe!:I a2 la race | | et a 1'4ge | |

K 14. Comment arrivez-vous a augmenter la vitesse de rotation de vos fonds 7




ANNEXE III : GUIDE D'ENTRETIEN AVEC LES TEFANKES*

Nom du feirail

Quelle définition donnez~vous & votre profession ?

Qu'est-ce qui vous distingue des dioula ?

Quel rdle pensez-vous jouer dans la commercialisation des

bovins 7 en faveur de QUI ?

Quels moyens disposez~vous pour faire pression sur les débiteurs ?
La vente & crédit tend a disparaitre : quelles en sont les raisons ?
Avez-vous un autre r8le plus important que la garantie des débiteurs,
lequel 7

Recevez-vous une commission pour vosg fonctions, de qui et combien ?

Qu'est qui vous prédispose a jouer ce rdle ?
q

* 10 téfankés ont répondu a ce guide d'entretien. Cing

d'entre eux sont de DAHRA. Les cing autres fréquentent le foirail

de

Thiaroye.



ANNEXE IV : EVALUATION THEORIQUE DES BESOINS JOURNALIERS DE VIANDE DE L'AGGLO-
MERATION DAKAR EN FONCTION D'UNE STRUCTURE THEORIQUE DE LA DEMANDE

(pour une population hypothétique de 800 000 habitants)

CATEGORTIES

T
|Poids vif (1) enkg
f |
|Demande effective |
|(2) (en tant que |
|pourcentage de la |
|population globale)

|

|

|Rendement net (3) |
I
l

:
l
|
l
|

|
i

| Consommation moyen
|ne annuelle en kg |
:de viande (4) {
|Nombre de bovins |
[(5) pour satisfaire
|la consommation |
| journaliére - |
I |
| |

1 | !

Bovin maigre j Bovin charnu |Bovin d'embouche }
l

265 } 365 } 400 i

l l I

90 % } 8 % { 2% }!

l | l

l l l

44 % [ 48 % l 50 % |

(117 kg) } (175,2 kg) } (200 kg) }

I | |

I l |

12 1 20 t 35 l

l | |

I I I

l I I

| | |

203 [ 20 | 8 l

l t l

| | I

Note :

Le calcul est fait comme suit :

Demande journaliére :

{en bovins)

(2) x 800 000 x (4) +(3)+ 365 + (1)

Dans les parenthéses, nous montrons l'équivalent poids
de carcasse obtenu en appliquant les rendements

théoriques.




ANNEXE V : GUIDE D'ENTRETIEN AVEC LES TRANSPORTEURS DE BOVINS

: I. LES CONVOYEURS A PIED (Dahra) : 3 équipes ont répondu a la question

1. Le convoyage des bovins est fait par équipe de combien de
personnes 7

-
2. Quel est le nombre maximal de gobra que vous arrivez a convoyer
parfaitement ?
3. Le service que vous rendez est-il payé selon la distance et/ou le
nombre de bovins ?
4. Combien demandez-vous pour ce service pour une étape minimale et
pour 1'étape la plus longue ?
5. Y-a-t-il un autre service que vous rendez au systéme de commer-
cialisation en dehors du transport ? Lequel ?
A II. LE TRANSPORT PAR CAMION (réponses obtenues des 5 dioula utilisateurs)
1. Pourquoi utilisez-vous le transport par camion au lieu du convo-
yage a pied ?
2. De quoi dépend le prix payé pour cette modalité d'acheminement ?
3. Pouvez-vous évaluer un prix moyen payé pour cette modalité ?
i 4. Quels autres frais entrainent le transport par camion ?
[
. 5. Les camions se spécialisent-ils dans ce transport ?
III. TRANSPORT DE LA VIANDE PAR CAMION (3 participants ont été interrogés)
1. Le coflit du transport est-il fixe selon la distance ou les carcasses ?
* 2. Reliez-vous beaucoup de marchés ?

3. Etes-vous mobilisable n'importe quand et pour des directions variées ?
4. Le colit du transport varie-t-il avec le nombre, comment ?

IV. TRANSPORT DES ABATS PAR BROUETTE (2 participants ont été interrogés)

1. Pour quelle distance ce moyen de transport est-il le plus adapté ?
2. Comment est rémunéré votre service 7

3. Le cofit est-il variable ? en fonction de quoi varie-t-il ?




ARNEXE VI : GUIDE D'ENTRETIEN TRIPIER

I. TRIPIERS VENDEURS DE FRESSURE INCOMPLETE (foie + coeur) : 3 enqu

t

wm
I

s

3.

. Comment &tes-vous devenu tripier 7

. Comment votre métier est-il financé ?

Dans votre activité achetez-vous au comptant ou & crédit ?

. Dans le cas d'achat & crédit, le prix est-il différent de celui

payé comptant ?
Il semble que vous pré-financez les chevillards ? Si oui,

Quelles sont les modalités de ce pré-~financement ? échéance, taux
d'intérét et autres ?

Quelle est votre clientéle ?

. Combien colite l'ensemble fole-coeur et quelles sont les causes de

variations de ce prix ?

10. Quelle est selon vous, votre utilité au systéme de commercialisation :

IT. TRIPIERS VENDEURS D'ABATS MIXTES (rouges et blancs)

1.

2.

3.

5.

6.

7.

8.

Comment &tes-vous devenu tripier 7
Comment votre métier est-il financé ?

Achetez-vous au comptant ou & crédit ?

. Notez-vous une différence de prix lors de vente & crédit comparée

a la vente au comptant ?

Quelle sont les causes de variations du prix des abats rouges, si
ces variations existent ?

~

En cas de vente a crédit, pouvez-vous évaluer la différence avec
la vente au comptant ?

Quelle est votre débouché classique ?
Quelle est votre utilité au systéme de commercialisation de la

viande ?
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K3 ANNEXE VII @ GUIDE D ENTRETIEN CHEVILLARD
?%
B Lieu de 1 entretien
i Date
Y \ Nom du chevillard
- 1. On constate gue vous acheter les bovins en esti-
v mant leur poids. Cela ne peut-il entrainer des
erreurs 7
2. fuelle est votre stratégie pour minimiser ces
grreurs 7
<. Etes-vous satisfait de votre stratégie 7
4. Etes-vous spécialisé dans une catégorie de
_ bovins ou dans une race (Zébu Gobra ou Ndama) 7
i 3. 51 la réponse & la question 4 est affirmative,
Justifier votre stratégie 7
. Bl la réponse A& la question 5 est negative,
Justifiez votre stratégie 7
7. Comment percever-vous le phénoméne de la saisie 7
h 8. GBuelle est votre stratégie de minimisation de
" 17impact de la saisie 7
e
?3 7. La gaisie affecte-~t-elle votre capacité de rem—
L boursemnent de vos dettes lors d achat & crédit 7
10, GQuelle est 1 utilité d7une réglementation-limi-
L. tation de la participation au commerce de la
. viande 7
X 11. Le fait gue 17état fixe les prix vous géne-t—-il 7
# et comment 7
12. La saisie et vos modalités o achat par sstima-

tion tendent-elles & créer un surplus de risgues 7

13, Pensez-vous gue ces risques (s’ils existent)
affectent le systéme de commercialisation.

A A o 0 e e, kB e et .




